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L
’année 2025 restera gravée dans l’histoire du marché 
automobile marocain. Pour la première fois, les ventes de 
véhicules neufs ont dépassé la barre des 200 000 unités, 
atteignant 235 372 immatriculations à fi n décembre. Ce 

chiffre représente une hausse de 33,4 % par rapport à 2024, 
confirmant la solidité et l’élargissement du marché. Cette 
performance traduit une évolution profonde : le consommateur 
marocain est désormais plus exigeant, attentif aux innovations 
technologiques, à la sécurité et à l’effi cacité énergétique. 

Au-delà des performances chiffrées, ce record de ventes consacre 
un marché en pleine évolution, porté par une concurrence accrue 
et une clientèle de plus en plus exigeante. L’automobile au Maroc 
entre ainsi dans une phase de maturité, où innovation et respon-
sabilité deviennent indissociables.

Les marques, elles, rivalisent d’audace pour répondre à ces 
attentes, en multipliant les lancements et en renforçant leurs 
gammes. Dans ce numéro spécial, Challenge Auto revient sur 
les dernières actualités du secteur et propose des essais détaillés 
des modèles phares qui façonnent l’expérience automobile au 
quotidien. 

L’automobile au Maroc n’est plus seulement un produit de mobi-
lité : elle devient un vecteur de technologie, de design et de 
responsabilité. Avec ce numéro, Challenge Auto entend offrir aux 
passionnés, aux professionnels et aux curieux une lecture claire 
et approfondie des enjeux qui façonnent l’avenir de l’automobile 
dans notre pays.n

2026, 
l’année des nouveaux 
défi s pour l’automobile 
au Maroc
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EN PARTENARIAT AVEC

Le marché automobile marocain connaît une dynamique remarquable, avec des ventes en 
hausse constante ces dernières années. Porté par une clientèle de plus en plus exigeante 
et diversifiée, il attire aussi bien les constructeurs traditionnels que les nouveaux acteurs. 
L’automobile chinoise, en particulier, s’impose progressivement grâce à des modèles 
compétitifs, mêlant prix attractifs et technologies avancées. Cette montée en puissance 
contribue à élargir l’offre et à intensifier la concurrence. Toujours est-il que cette année,
le paysage automobile au Maroc s’annonce particulièrement riche.  Voici un bref panorama 
de quelques modèles phares qui devraient attirer tous les regards. 

Avec plus de 118 ans d’histoire, Auto Hall demeure l’un des 
acteurs majeurs de la distribution automobile au Maroc. 
À la tête du groupe depuis septembre 2025, Achraf Hajjaji 
porte une vision de renouveau et de reconquête, dans 
un secteur en pleine mutation. Entre consolidation des 
acquis, développement du réseau, montée en puissance des 
marques chinoises et défis liés à l’électrification, il détaille 
pour Challenge Auto les grandes orientations stratégiques et 
les ambitions du groupe pour 2026 et au-delà.

ACHRAF HAJJAJI  // DG d’Auto Hall
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UBER LANCE SON PREMIER 
PARTENARIAT POUR DES 
ROBOTAXIS AU JAPON

M-AUTOMOTIV MISE SUR M-OCCAZ 

M-OCCAO, nouvelle enseigne de M-AUTOMOTIV dédiée à l’occasion 
multimarques, veut moderniser le marché marocain avec trois 
piliers / transparence, fiabilité et proximité. Chaque véhicule est 

certifié via le label qualité M Check et bénéficie de services premium / 
garantie jusqu’à 10 ans, financement dès 10 % d’apport, assistance 24 
mois, engagement »satisfait ou remboursé¼, cotation rapide et reprise en 
24 h. Pensée comme un guichet unique, l’enseigne combine expérience 
physique et digitale gr}ce à son site permettant de comparer et réserver en 
ligne. Le déploiement démarre à Casablanca avec deux sites �Sidi Ma}rouf 
et Sidi Othman�, animés par 32 collaborateurs. Pour Souhail Houmaini, 
D< de M-AUTOMOTIV, M-OCCAO incarne une volonté de professionnaliser 
l’occasion, en alignant ses standards sur ceux du neuf afin de renforcer 
la confiance des consommateurs et contribuer à la modernisation du 
secteur automobile marocain.

Uber a annoncé un accord inédit avec 
Wayve, spécialiste de la conduite auto-
nome basée sur l’intelligence artificielle, 

et Cissan, constructeur automobile, pour déve-
lopper un service de robotaxis au ?apon. Un 
projet pilote est prévu à Tokyo d’ici fin 2026, 
sous réserve de discussions avec les autorités. 
Les Cissan LEA; équipées du système Wayve 
seront intégrées à la plateforme Uber, avec un 
opérateur de sécurité à bord dans un premier 
temps. Ce partenariat s’inscrit dans le déploie-
ment mondial des robotaxis par Uber et Wayve, 
déjà prévu dans plus de dix villes, dont Londres. 
Avec Tokyo comme terrain d’expérimentation, 
les partenaires ambitionnent de démontrer la 
fiabilité et l’adaptabilité de leur technologie 
dans l’un des environnements urbains les plus 
complexes au monde.

7MW confirme son leadership sur le 
segment premium au Maroc avec 5 
070 véhicules livrés en 2025, soit une 

hausse de 14 % et une part de marché de 
29 %. Ce succès repose sur des modèles 
phares comme la Série 5, le M5 hybride rechar-
geable et le M3, ainsi que sur le lancement de 
la Série 2 <ran Coupé et la présentation de 
la 7MW iM3 Ceue @lasse 100 % électrique, 
dotée de 800 km d’autonomie. MICI affiche 
également une dynamique positive avec 264 
unités vendues � 21,6 %�, portée par le renou-
vellement complet de sa gamme / nouvelles 
Cooper, Countryman revisité et lancement 
du MICI Aceman, premier modèle 100 % 
électrique. Enfin, 7MW Motorrad enregistre 
618 livraisons � 19,3 %�, gr}ce au succès des 
G1300 <S et Adventure, et au lancement de 
la ;900 <S et de la G1300 GT.

SMEIA : VENTES RECORD EN 2025, 
CAP SUR L’INNOVATION EN 2026

6  Actu

VÉHICULE D’OCCASION
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En 2025, Volkslagen s’est imposée comme la marque la 
plus performante du portefeuille CAC avec 14 557 unités, 
suivie de Skoda �6 347�, Audi �5 055�, SEAT �4 887�, CUPGA 

�2 015� et Porsche �636�. 
Cette progression illustre 
la pertinence d’un porte-
feuille diversifié et le 
partenariat historique 
de plus de 74 ans avec le 
<roupe Volkslagen, pilier 
de la résilience de CAC. La 
performance repose aussi 
sur un modèle opéra-
tionnel solide / réseau 
national robuste, maîtrise 
des processus de vente 
et réparation, et engage-
ment constant envers la 
qualité de service.
Dans cette dynamique, CAC annonce pour 2026 le lancement de 
son nouveau site lll.cac.ma, véritable vitrine digitale centralisant 
marques, services et actualités, et pierre angulaire de sa transfor-
mation numérique. Selon son directeur général, Allal 7enjelloun, 
CAC évolue d’un simple importateur vers un acteur structurant du 
secteur automobile, avec plus de clarté, cohérence et capacité de 
dialogue avec son écosystème.

CAC : CROISSANCE SOUTENUE ET 
ACCÉLÉRATION DIGITALE

8  Actu

Allal Benjelloun, 
DG de la CAC.

RENAULT GROUP MAROC 
NOUVELLES NOMINATIONS À LA COMMUNICATION

G ZcVjai <gdje BVgdX VccdcXZ 
YZh �kdaji^dch Vj hZ^c YZ 
hdc dg\Vc^hVi^dc# <]^oaVcZ :a 

@VgbdjY^! _jhfjZ"a| GZhedchVWaZ 
Cdbbjc^XVi^dc BVgdX edjg 9VX^V Zi 
Aae^cZ! V �i� VeeZa�Z | YZ cdjkZaaZh 
gZhedchVW^a^i�h# :aaZ dXXjeZ Y�hdg"
bV^h aZ edhiZ YZ bVcV\Zg YZh de�gV"
i^dch Zi egd_Zih BAGCOB edjg aZh 
YZjm bVgfjZh! XdjkgVci aV ejWa^X^i�! aZ 
bVg`Zi^c\ Y^\^iVa Zi aZ CGB# ;dgiZ YZ ]j^i Vcc�Zh YÉZme�g^ZcXZ 
Vj hZ^c Yj <gdjeZ! ZaaZ V bVgfj� hdc eVgXdjgh eVg jcZ \Zhi^dc 
VXi^kZ YZh gZaVi^dch egZhhZ! aÉdg\Vc^hVi^dc YZ Xdc[�gZcXZh Zi aV 
XddgY^cVi^dc YZ egd_Zih YZ Xdbbjc^XVi^dc bV_Zjgh#
9Vch aZ b�bZ bdjkZbZci! aV Xdbbjc^XVi^dc YZh bVgfjZh 

9VX^V Zi Aae^cZ Vj BVgdX hZgV Y�hdg"
bV^h Vhhjg�Z eVg O^cZW Agdjhh# Aeg�h 
eajh^Zjgh Vcc�Zh Vj hZ^c YZ GZcVjai 
<gdje! d� ZaaZ V dXXje� YZh [dcXi^dch 
kVg^�Zh Zc Xdbbjc^XVi^dc ^ciZgcZ! 
egdYj^i Zi bVcj[VXijg^c\! ZaaZ V 
g�XZbbZci ZmZgX� XdbbZ GZhedc"
hVWaZ Cdbbjc^XVi^dc IcYjhig^ZaaZ#
CZh cdb^cVi^dch igVYj^hZci aV kdadci� 
YZ GZcVjai <gdje BVgdX YZ gZc[dgXZg 

hdc Y^hedh^i^[ YZ Xdbbjc^XVi^dc! Zc hÉVeejnVci hjg YZh 
eVgXdjgh hda^YZh Zi Xdbea�bZciV^gZh# :aaZh bVgfjZci jcZ 
cdjkZaaZ �iVeZ YVch aV YncVb^fjZ YZh bVgfjZh 9VX^V Zi Aae^cZ! 
VkZX aÉVbW^i^dc YZ Xdchda^YZg aZjg k^h^W^a^i� Zi YZ hdjiZc^g aZjg 
Y�kZadeeZbZci hjg aZ bVgX]� bVgdXV^c#

Ghizlane El Karmoudi Zineb Arouss

Stellantis Maroc lance ECO 7OCUS, une prime 
de 30 000 DH destinée aux propriétaires de 
véhicules de plus de 15 ans, toutes marques 

confondues. Cette initiative vise à encourager l’achat 
de modèles électrifiés du groupe Ä hybrides, GEEV ou 
100 % électriques Ä 
tout en favorisant la 
transition énergé-
tique. Les voitures 
reprises seront 
orientées vers des 
circuits agréés de 
recyclage, garantis-
sant une démarche responsable. Selon Nves Peyrot 
des <achons, Directeur général de Stellantis Maroc, 
ce programme facilite le passage vers une mobilité 
plus propre et accompagne la montée en puissance 
des gammes électrifiées de Peugeot, Citro�n, DS, 
;iat, ?eep, Alfa Gomeo, Abarth et Leapmotor. 
La procédure est simple / le client présente son 
ancien véhicule dans un point de vente, son éligi-
bilité est vérifiée, et la prime est immédiatement 
appliquée sur l’achat du nouveau modèle électrifié. 
ECO 7OCUS associe ainsi incitation financière et 
engagement écologique.

UNE PRIME DE 30 000 DH 
POUR ROULER VERT

STELLANTIS MAROC
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DOC<;EC< Maroc lance le pick-up GICH6, destiné aux profession-
nels et aux particuliers. Proposé en simple cabine à 199 000 DH et 
en double cabine à 219 000 DH, il combine robustesse et confort. 

wquipé d’un moteur diesel 2,5 L, il offre puissance et effi cacité énergé-
tique. C�té sécurité, il intègre A7S, ESP, airbags et radar de recul. Pour 
le confort, on retrouve sièges cuir, démarrage sans clé, jantes aluminium 
et fi nitions chromées. Son design musclé et ses équipements modernes 
le rendent adapté aux usages professionnels comme aux loisirs. Toute 
la gamme bénéfi cie d’une garantie de 5 ans ou 150 000 km, confi rmant 
l’ambition de DOC<;EC< de renforcer sa présence sur le segment 
utilitaire au Maroc.

DONGFENG MAROC LANCE LE NOUVEAU 
PICK-UP RICH6

PÉKIN ALERTE SUR UN RISQUE 
DE CRISE MONDIALE

L a Chine a mis en garde contre une 
possible nouvelle crise dans la chaîne 
mondiale d’approvisionnement en semi 

conducteurs, sur fond de tensions croissantes 
entre le fabricant néerlandais Cexperia et 
sa fi liale chinoise. Le ministère chinois du 
Commerce dénonce des »conÓ its nouveaux¼ 
entre le siège basé aux Pays 7as et l’entité 
chinoise. Ce différend survient après une série 
de mesures restrictives imposées en 2025, qui 
avaient déjà perturbé l’industrie automobile 
mondiale. Malgré des discussions diplomati-
ques, les deux parties s’accusent désormais de 
négocier de mauvaise foi, tandis que l’appro-
visionnement en composants reste suspendu. 
Les efforts de médiation engagés par Pékin, 
La Haye et 7ruxelles n’ont pour l’heure pas 
permis de débloquer la situation.

KIA MAROC RENFORCE SA PRÉSENCE À AGADIR

@^V BVgdX gZc[dgXZ hV eg�hZcXZ 
| A\VY^g VkZX jc cdjkZVj 
h]dlgddb 7Vbdidgh bdYZgcZ 

Zi heVX^Zjm! Va^\c� hjg aZh hiVcYVgYh 
^ciZgcVi^dcVjm YZ aV bVgfjZ# IchiVaa� 
hjg eajh YZ ) %%% b�! ^a gZ\gdjeZ 
kZciZ YZ k�]^XjaZh cZj[h Zi YÉdXXV"
h^dc! hZgk^XZ Veg�h"kZciZ XdbeaZi! 
ZheVXZh egZb^jb edjg Xa^Zcih Zi 
[Vb^aaZh! V^ch^ fjÉjc CdgcZg :K 
Y�Y^� | aV \VbbZ �aZXig^fjZ# LZ h^iZ 
VXXjZ^aaZ )- XdaaVWdgViZjgh Zi ̂ ci�\gZ 
YZh iZX]cdad\^Zh YZ ed^ciZ edjg aV 
b�XVc^fjZ! aV XVggdhhZg^Z Zi aV eg^hZ 
Zc X]Vg\Z YZh k�]^XjaZh �aZXig^fjZh# 
AkZX adjc\Z egZb^jb! ZheVXZh YÉVi"
iZciZ! L^";^ \gVij^i Zi odcZ Zc[Vcih! 

aÉZme�g^ZcXZ Xa^Zci Zhi eZch�Z YVch 
aZh bd^cYgZh Y�iV^ah#
CZ Y�b�cV\ZbZci ̂ aajhigZ aV kdadci� 
YZ @^V BVgdX YZ Ó j^Y^Ò Zg aZ eVgXdjgh 
Xa^Zci! YÉVXXdbeV\cZg aV Xgd^h"
hVcXZ g�\^dcVaZ Zi YZ Xdcig^WjZg | 
aV YncVb^fjZ �Xdcdb^fjZ adXVaZ! 
idji Zc d[[gVci jc hZgk^XZ dei^bVa Zi 
^bbZgh^[# A cdiZg fjZ aZ h]dlgddb 
^ci�\gZ jc CdgcZg :K! eZgbZiiVci 
Vjm k^h^iZjgh YZ Y�Xdjkg^g aV \VbbZ 
�aZXig^fjZ YZ @^V Zi YZ W�c�Ò X^Zg 
YZ XdchZ^ah Y�Y^�h# UcZ odcZ sAK 
he�X^Ò fjZ Vjm k�]^XjaZh �aZXig^fjZh 
VhhjgZ jcZ eg^hZ Zc X]Vg\Z Xdc[dgbZ 
Vjm hiVcYVgYh iZX]cdad\^fjZh aZh 
eajh VkVcX�h.

SEMI CONDUCTEURS
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Marocain formé en Amérique du Cord, 
Isma�l Oouhair a b}ti une carrière 
remarquable avant de revenir diriger 

Tesla Maroc. Après des expériences en gestion 
et relation client, il rejoint Tesla en 2018 et 
progresse rapidement / superviseur, manager 
associé, puis responsable du magasin virtuel pour 
le Canada et le Cord-Ouest américain. En 2023, 
il devient »Territory Operations Leader¼ pour le 
Canada, le Mexique et l’Ouest des wtats-Unis, 
puis »Gegional Sales � Delivery Manager¼ pour 
l’Est du Canada en 2024. En janvier 2026, Tesla 
lui confie la direction de sa filiale marocaine à 
Casablanca, dans un marché en pleine transition 
vers la mobilité électrique. Il supervise ventes et 
livraisons, tout en recrutant des équipes capables 
de gérer des volumes élevés avec une expérience 
client irréprochable. Dans un message LinkedIn, 
il partage cinq principes de leadership / créer de 
la valeur, anticiper l’incertitude, s’appuyer sur les 
fondamentaux, b}tir des équipes complémen-
taires et diriger avec fermeté mais humanité.  
Sa nomination illustre la réussite d’un Marocain de 
retour aux sources, mettant son expertise inter-
nationale au service du développement de Tesla 
et de la transition énergétique au Maroc.

ISMAËL ZOUHAIR 
AUX COMMANDES DE 
TESLA AU MAROC

LZh h]dlgddbh OBO9A � ?A:COO dci VXXjZ^aa^ aÉOBO9A * s=s"=! 
sUK [jaa ]nWg^Y Vj YZh^\c hedgi^[ Zi bdYZgcZ# Ia egdedhZ h^�\Zh 
WVfjZih X]Vj[[Vcih$kZci^a�h! YdjWaZ �XgVc iVXi^aZ YZ ')!+ edjXZh! 

XVb�gV (+%�! hnhi�bZ VjY^d sOCN Zi id^i djkgVci# C�i� eZg[dgbVcXZ! ^a 
XdbW^cZ jc bdiZjg i]Zgb^fjZ &#*T Zi jc bdiZjg �aZXig^fjZ edjg '') X] 
Zi (&% Cb! VkZX jcZ VXX�a�gVi^dc YZ % | &%% ̀ b$] Zc ,!. h Zi jcZ Xdchdb"
bVi^dc YZ *!& a$&%% `b# sV WViiZg^Z ]nWg^YZ YZ &!-( `L] VhhjgZ _jhfjÉ| 
.+, ̀ b YÉVjidcdb^Z# Tgd^h bdYZh YZ XdcYj^iZ hdci Y^hedc^WaZh / �aZXig^fjZ! 
]nWg^YZ Zi XdbW^c�# LZ bdY�aZ W�c�ÒX^Z YÉjcZ \VgVci^Z YZ , Vch$'%% %%% 
`b Zi YÉjcZ XdjkZgijgZ WViiZg^Z YZ - Vch$&+% %%% `b# 9�_| Y^hedc^WaZ! ^a 
Zhi egdedh� | '-* %%% 9= �'-. %%% 9= Zc kZgh^dc W^idc�#

OMODA 5 SHS-H 
L’HYBRIDE NOUVELLE GÉNÉRATION

NOMINATION

AUDI MAROC INAUGURE SA «NEW ERA»

Audi Maroc inaugure une nouvelle phase stratégique baptisée Cel Era, 
tournée vers l’innovation et la culture. Plus qu’un repositionnement, 
il s’agit d’une évolution qui associe excellence technologique, design 

contemporain et engagement artistique. Cette dynamique s’illustre avec le 
nouvel Audi Q3, SUV compact premium doté d’un design affirmé, d’inno-
vations numériques et d’aides à la conduite de dernière génération, pensé 

pour une génération connectée. Au-delà des produits, Audi Maroc renforce 
son ancrage culturel en renouvelant son partenariat avec la 1-54 Contem-
porary African Art ;air à Marrakech et en poursuivant sa collaboration avec 
la ;ondation Montresso via le programme IC-Discipline. Avec cette stratégie, 
la marque entend dépasser la seule performance automobile pour intégrer 
pleinement culture, design et expérience, affirmant une identité durable et 
en phase avec son époque.

12  Actu
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¿ 19 ans, Andrea @imi Antonelli a signé sa première 
victoire en ;ormule 1 lors du <rand Prix de Chine 
avec Mercedes, devant <eorge Gussell et Lelis 

Hamilton désormais chez ;errari. Cé à 7ologne en 2006, 
il a été repéré très t�t pour son talent en karting et intégré 
au programme junior de Mercedes en 2019. Champion de 
;ormule 4 en 2022 puis de ;ormule Gégionale en 2023, 
il fait ses débuts en ;1 en 2025, devenant l’un des plus 
jeunes pilotes de l’histoire. Dès ses premières courses, 
Antonelli impressionne par sa maturité et sa régularité, 
décrochant rapidement podiums et résultats solides. 
Son style de pilotage, méthodique mais agressif, séduit 
les observateurs et sa victoire en Chine confirme son 
statut de grand espoir. Plus qu’un prodige, il s’impose 
désormais comme une réalité et un futur prétendant 
aux titres mondiaux.

En 2025, Porsche a vu son bénéfice net chuter de 91,4 %, passant de 3,6 milliards d’euros en 2024 à seulement 
310 millions d’euros. Cette baisse spectaculaire s’explique par des coûts exceptionnels liés à la réorientation 

stratégique du constructeur, évalués à près de 3,9 milliards d’euros. Le chiffre d’affaires s’est établi à 36,3 mrds �, 
en recul de 10 % sur un an. Porsche souffre également du ralentissement de ses activités en Chine, de la pression 

des droits de douane américains et d’un accueil mitigé pour ses modèles électriques.

91,4 %

VOLKSWAGEN EXPLORE 
LA PISTE MILITAIRE 

Le constructeur allemand Volkslagen étudie la 
possibilité de produire des véhicules militaires, 
après avoir présenté deux prototypes, à savoir le 

MV.1, basé sur le pick-up Amarok, et le MV.2, dérivé du 
fourgon Crafter, lors du Salon »Enforce Tac¼ à Curemberg. 
Con�us pour tester l’intér�t du marché, ces modèles,  
ne constituent pas encore un projet concret.
;aut-il préciser que cette initiative s’inscrit dans le cadre 
du site d’Osnabr�ck, en 7asse-Saxe, dont l’avenir est 
incertain avec la fin de la production du T-Goc Cabrio. 
Elle intervient alors que le groupe traverse une période 
délicate / ses bénéfices ont chuté de 44 % en 2025, à 6,9 
milliards d’euros, et Volkslagen prévoit de supprimer 
50 000 emplois d’ici 2030 en Allemagne, élargissant 
un plan de restructuration déjà engagé. Toujours est-il 
que Volkslagen n’en est pas à son premier essai dans 
le domaine militaire / la marque avait déjà produit par  
le passé des véhicules légers pour la 7undeslehr, 
comme les modèles Type 181 et Iltis �Type 183�, égale-
ment exportés vers d’autres pays.

KIMI ANTONELLI, L’ÉTOILE 
MONTANTE DE LA F1
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CHERY GROUP : UN LEADERSHIP 
MONDIAL CONFIRMÉ EN 2025

En 2025, Chery a vendu 2,63 millions de véhicules � 8 %�, dont 1,34 million 
exportés � 17,4 %�, confi rmant son statut de premier exportateur chinois 
pour la 23e année. Les ventes de modèles à énergies nouvelles ont atteint 

903 847 unités � 54,9 %�, pla�ant le groupe parmi les leaders mondiaux. Sur le 
plan qualitatif, Chery a obtenu le China Quality Alard et compte 60 modèles 
certifi és cinq étoiles sécurité.
Sa stratégie repose sur l’innovation technologique, l’expansion internationale et 
les énergies alternatives, avec le lancement de la nouvelle génération TI<<O et 
du pick-up HIMLA. Le constructeur a renforcé sa présence en Europe, produit 
en Espagne et intensifi é ses engagements ES< avec l’UCICE; et l’UICC.
Introduit à la 7ourse de Hong @ong, Chery a gagné 152 places au ;ortune <lobal 
500 �233e�. En 2026, il lancera la garantie mondiale »CHEGN ;AMILN CAGE¼ 
et vise une croissance supérieure à la moyenne du marché, consolidant son 
leadership international.

FORD MENA : 
UNE CROISSANCE RECORD 
EN 2025

En 2025, ;ord a enregistré une 
croissance de 10 % au Moyen-
Orient et en Afrique du Cord, sa 

meilleure performance en dix ans et 
troisième hausse consécutive à deux 
chiffres. L’Arabie saoudite � 11,7 %� et 
les wmirats arabes unis � 11,1 %� ont 
porté cette dynamique gr}ce aux modèles 
Territory, Taurus et Everest, tandis que 
le @ole�t a progressé de 8 %.

Au-delà des ventes, ;ord a investi dans 
l’expérience client avec un nouveau centre 
de distribution aux wmirats et la certi-
fi cation »;ord <uest Experience¼ pour 
plusieurs distributeurs. La gamme s’est 
enrichie de la Mustang Mach-E électrique 
et de la nouvelle Taurus, et s’élargira en 
2026 avec l’Everest V6 Eco7oost et une 
offre Lincoln renouvelée.
Selon Gavi Gavichandran, président de 
;ord MECA, cette trajectoire repose sur la 
puissance de la gamme et l’engagement 
des partenaires. En 2026, ;ord entend 
poursuivre sa croissance avec de nouveaux 
modèles et une présence renforcée dans 
le sport automobile, consolidant ainsi sa 
position dans la région.

le @ole�t a progressé de 8 %.

Ravi Ravichandran, Président de Ford Moyen-
Orient et Afrique du Nord.

La ;ormule 1 n’échappe pas aux tensions internationales. La ;édération 
internationale de l’automobile �;IA� a annoncé l’annulation des <rands Prix 
de 7ahre�n et d’Arabie saoudite, prévus mi-avril. La décision, offi cialisée 

depuis Shanghai o� se tenait le <rand Prix de Chine, confi rme les rumeurs qui 
circulaient depuis plusieurs jours dans le paddock et traduit les inquiétudes liées 
au conÓ it qui secoue le <olfe. Ces deux rendez-vous, programmés à Sakhir du 10 
au 12 avril et à ?eddah du 17 au 19 avril, attiraient chaque année des centaines 
de milliers de spectateurs et représentaient des enjeux économiques majeurs. 
Selon la presse britannique, le manque à gagner pourrait se chiffrer en dizaines 
de millions de dollars. La ;IA a précisé que ces courses ne seraient pas rempla-
cées par d’autres épreuves. »La sécurité et le bien-�tre de nos équipes resteront 
toujours notre priorité¼, a insisté Mohammed 7en Sulayem, président de la ;IA. 
L’Emirati a exprimé l’espoir d’un retour rapide à la stabilité, alors que 7ahre�n et 
l’Arabie saoudite, alliés des wtats-Unis, sont régulièrement visés par des frappes 
de drones et de missiles en provenance d’Iran. La saison 2026 comptera fi nalement 
22 <rands Prix. Après Shanghai, la caravane de la ;1 mettra le cap sur Suzuka au 
?apon fi n mars, avant de rejoindre Miami début mai.

F1 : LA GÉOPOLITIQUE S’INVITE SUR LA PISTE
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En 2025, ;errari avait présenté l’Amalfi, une rempla�ante de la Goma au 
design raffiné et aux proportions équilibrées. Près d’un an plus tard, la 
marque de Maranello enrichit sa gamme avec une déclinaison cabriolet/ 

l’Amalfi Spider. Con�ue par le studio de design ;errari sous la direction de 
;lavio Manzoni, l’Amalfi Spider reprend l’allure du coupé, mais se distingue 
par son toit souple rétractable. Celui-ci s’ouvre en seulement 13,5 secondes, 
m�me en roulant jusqu’à 60 km$h. Une fois replié, il ne mesure que 22 cm 
d’épaisseur, préservant un coffre de 173 litres. Malgré une légère réduction 
du volume de chargement �255 litres contre 273 pour le coupé�, la praticité 
reste au rendez-vous. Le modèle offre quatre places, m�me si les sièges 
arrière demeurent symboliques. Un déÓecteur intégré réduit les turbulences 
lorsque le toit est abaissé, renfor�ant le confort à haute vitesse.
A noter que l’engin inaugure une nouvelle teinte spectaculaire / »Gosso 
Tramonto¼, un orange spécifique, qui souligne son élégance. ¿ l’intérieur, 
le cockpit reprend celui du coupé avec trois écrans numériques, 15,6 pouces 
pour le tableau de bord, 10,3 pouces au centre et 8,8 pouces c�té passager. 
;errari a aussi abandonné les commandes tactiles sur le volant au profit de 
boutons physiques, répondant aux critiques de ses clients.
Sous le capot, on retrouve un V8 biturbo en position centrale avant. Celui-ci 
développe 640 chevaux, légèrement plus que le coupé. Le 0 à 100 km$h 
est abattu en 3,3 secondes, identique au coupé et plus rapide que la Goma 
Spider. Le système de freinage électronique, associé à l’A7S Evo, assure un 
contr�le précis et une stabilité renforcée. L’aérodynamisme actif, avec un 
aileron arrière à trois positions et un déÓecteur de vent intégré, optimise 
l’expérience de conduite à ciel ouvert.

FERRARI AMALFI SPIDER  
L’ÉLÉGANCE À CIEL OUVERT
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    Kotre ambition est claire 7 
repositionner >uto Eall comme 
une récérence incontournable
Avec plus de 118 ans d’histoire, Auto Hall demeure l’un des acteurs majeurs de la distribution automobile 
au Maroc. À la tête du groupe depuis septembre 2025, Achraf Hajjaji porte une vision de renouveau et de 
reconquête, dans un secteur en pleine mutation. Entre consolidation des acquis, développement du réseau, 
montée en puissance des marques chinoises et défis liés à l’électrification, il détaille pour Challenge Auto 
les grandes orientations stratégiques et les ambitions du groupe pour 2026 et au-delà.  PROPOS RECUEILLIS PAR  D.J.

@hallenge�7�Slrp�asew�mofp�slp�
clncqflnp�en�pemqem_oe�/-/2.�
Nrelle� epq� slqoe� sfpfln� mlro�
>rql�Eall�eq�clmmenq�plrhaf*
qew*slrp�fnpcofoe�slqoe�acqfln�
aanp�la�clnqfnrfq��ae�lÑhfpqlfoe�
ar�golrme�<�
>choac�Eaggagf�7�C’est à la fois un 
honneur et une grande responsa-
bilité de diriger un groupe aussi 
mythique et historique qu’Auto Hall, 
fort de plus de 118 ans d’existence. 
La première voiture distribuée au 
Maroc fut une Ford, et c’est notre 
groupe qui en fut le pionnier. Nous 
nous considérons moins comme une 
simple entreprise commerciale que 
comme un acteur engagé dans le 
développement du pays. Pour ma 
part, j’ai un rêve pour ce groupe : 
«make Auto Hall great again». 
Historiquement, Auto Hall a été 
une référence incontournable de 
la distribution automobile, une véri-
table école du secteur en matière de 
formation des ressources. Certes, 
ces dernières années ont été plus 
difficiles, mais aujourd’hui nous 
disposons de tous les moyens néces-
saires pour reprendre notre position. 
Notre ambition est claire : retrouver 
notre statut de leader grâce à une 

ACHRAF HAJJAJI // Directeur Général d’Auto Hall

vision renouvelée et des moyens 
adaptés.

@hallenge�7�Nrelp�plnq�lep�goanap�
auep�ar�mlan�pqoaq�gfnre�nre�
slrp�mlroprfsew�en�/-/3�mlro�
oencloceo� la�clmm�qfqfsfq��ar�
golrme�<�
>.E.�7�Notre priorité est d’abord 
de consolider les acquis. Nous 

sommes présents sur l’ensemble 
des segments de la mobilité : 
véhicules particuliers, utilitaires, 
camions, véhicules agricoles et 
engins spéciaux. Nous intervenons 
également dans la location longue 
durée, le véhicule d’occasion et le 
financement. Avec l’équipe diri-
geante et le Conseil d’administra-
tion, nous travaillons actuellement 
à l’élaboration de notre feuille de 
route 2026-2030, articulée autour 
de trois piliers. Le premier est 
la satisfaction client, car nous 
voulons placer l’expérience au 
centre de nos actions et garantir 
que chaque client soit pleinement 
satisfait à travers nos différents 
points de contact. Le deuxième 
axe est l’excellence opération-
nelle : il s’agit de réinventer nos 
process métiers et supports, de 
les digitaliser au maximum afin 
d’anticiper les besoins, de gagner 
en agilité et de répondre aux 
standards internationaux des 
marques. Enfin, le troisième axe 
est l’empreinte citoyenne : nous 
souhaitons renforcer les actions 
de la Fondation Auto Hall, avec 
une feuille de route claire pour les 
prochaines années.
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ACHRAF HAJJAJI // Directeur Général d’Auto Hall
@hallenge�7�>r*ael��ae�lÑlrseo*
qroe�o�cenqe�ae�la�prccropale�ae�
La�vlrne)�nrelle�epq�arglroaÑhrf�
la�pfqraqfln�ar�o�pear�>rql�Eall�
eq�nrellep�plnq�pep�meopmecqfsep�
ae�a�sellmmemenq�<�
>.E.�7� Nous sommes fiers de l’ouver-
ture de notre nouvelle succursale 
à Laâyoune, qui marque notre 49e 
point de vente dans le Royaume. Très 
prochainement, nous inaugurerons 
une implantation à Casa Sud, sur 
le boulevard Abdelhadi Boutaleb, 
ce qui portera notre réseau à 50 
points de vente. Nous avons égale-
ment d’autres projets, notamment 
à Casablanca où la couverture n’est 
pas encore optimale, la ville étant 
désormais très étendue. L’objectif 
est de couvrir l’ensemble des axes 
de la métropole. Par ailleurs, nous 
développons de nouvelles implanta-
tions dans les régions du Sud afin de 
rester au plus près de nos clients et 
d’anticiper les tendances du marché. 
Notre vocation a toujours été d’iden-
tifier les opportunités et de nous 
installer en pionniers, comme nous 
l’avons fait à Dakhla en 2009, puis 
récemment à Laâyoune. Nous avons 
à cœur d’apporter des solutions de 
mobilité accessibles et disponibles à 
tous nos clients à travers le territoire 
marocain.

@hallenge� 7� Nrelle� epq� slqoe�
lecqroe�ae�lÑ�sllrqfln�ar�pegmenq�
aep� s�hfcrlep� maoqfcrlfeop� ar�
Jaolc)�eq�clmmenq�>rql�Eall�v�
mlpfqflnne�pep�maonrep�<�
>.E.�7�Le marché marocain a franchi 
le cap historique des 235 000 véhi-
cules. La dynamique a été portée 
par le B to B, notamment la location 
courte durée et les entreprises, ce 
qui reflète la bonne santé de notre 
économie. Le tourisme a également 
contribué à cette embellie, aussi 
bien sur le segment des véhicules 
particuliers (VP) que sur celui des 
véhicules utilitaires légers (VUL), 
deux segments en forte croissance. 
Le marché du camion, quant à lui, 
a connu une année exceptionnelle 

sur le grand tonnage. En ce qui 
nous concerne, l’année 2025 a été 
difficile sur le premier semestre, 
faute de gamme adaptée. Mais dès 
le second semestre, nous avons 
lancé plusieurs nouveautés alignées 
sur les besoins du marché, notam-
ment dans le VP et les véhicules 
électrifiés. Sur le VUL, nous restons 
solides avec plus de 30 % de parts 
de marché, soit un véhicule sur trois 
distribué par Auto Hall. Notre défi 
est désormais de renforcer notre 
compétitivité sur le segment VP, où 
nous sommes moins performants 
que sur l’utilitaire. C’est là que 
nous irons chercher davantage de  
croissance.

@hallenge�7�Lep�maonrep�arqlml*
_flep�chfnlfpep�pe�mrlqfmlfenq�pro�
le�maoch��maolcafn�eq�gagnenq�
en�sfpf_flfq�.�@lmmenq�>rql�Eall)�
mflnnfeo�aanp�lero�clmmeocfa*
lfpaqfln)�maosfenq*fl���pe�a�mao*
nreo�<�
>.E.�7�Nous avons été pionniers en 
introduisant DFSK il y a dix ans, 
et nous avons récemment célébré 
cet anniversaire. Nous distribuons 
également Chery, l’un des plus 
grands groupes automobiles. Ce 
que nous observons, c’est que le 
client marocain ne raisonne plus en 
termes d’origine de marque, mais 
en termes d’offre : prix compéti-
tifs, équipements complets, design 
attractif et motorisations électri-
fiées. Les constructeurs chinois 
proposent des modèles très compé-
titifs, bien équipés et au design 
inspirant. Avec ces marques, nous 
proposons une gamme large, aussi 
bien en VP qu’en VUL. DFSK nous 
a permis de réaliser plus de 60 % 
de croissance, et Chery a triplé 
ses ventes par rapport aux années 
précédentes. Nous profitons pleine-
ment de cette dynamique et conti-
nuerons à travailler avec nos parte-
naires pour apporter des solutions 
de mobilité adaptées au marché. 
De nouvelles marques arriveront 
d’ailleurs d’ici la fin de l’année.

@hallenge�7�Lep�s�hfcrlep��lecqof*
Ú�p�lnq*flp�soafmenq�rn�asenfo�
pro�le�maoch��maolcafn�<�
>.E.�7�L’offre chinoise de voitures 
électrifiées se situe entre 200 000 
et 500 000 dirhams, avec une forte 
concentration autour de 350 000 à 
400 000. Ce sont donc surtout des 
clients avertis, des early adopters, 
qui recherchent la nouveauté et la 
technologie. Or, le prix moyen du 
marché marocain reste inférieur 
à 200 000 dirhams, ce qui limite 
l’accès à ces modèles. Je pense 
que le marché restera dominé par 
les véhicules thermiques. L’élec-
trification pose encore plusieurs 
défis : infrastructures publiques de 
recharge insuffisantes, coûts d’uti-
lisation plus élevés qu’un diesel ou 
une essence, et contraintes tech-
niques pour le « home charging », 
qui nécessite souvent une maison 
individuelle et une installation 
en 380 volts. Or, la majorité des 
Marocains vivent en immeuble, 
ce qui complique l’accès à une 
borne. À mon avis, les véhicules 
électrifiés vont atteindre une phase 
de stabilisation d’ici deux à trois 
ans. Le marché restera limité, avec 
une reconcentration autour des 
grandes marques capables d’ap-
porter du volume et de la renta-
bilité. Les petits producteurs, eux, 
auront du mal à suivre. Le marché 
chinois, de son côté, connaît une 
surcapacité et cherche à écouler 
ses volumes à l’international. Mais 
seules les marques solides et capa-
bles de générer du volume pour-
ront s’imposer. Pour notre part, 
notre mission est d’apporter des 
solutions de mobilité accessibles 
et durables à tous nos clients.

@hallenge�7�>rql�Eall�mlroprfq�
pln�fncropfln�aanp�le�s�hfcrle�
aÑlccapfln��� qoaseop�pa�Úlfale�
>rqlcaw.�Nrel�_flan�aoeppew*slrp�
arglroaÑhrf�ae�ceqqe�acqfsfq�)�
clmmqe�qenr�ae�la�mo�almfnance�
ae�lÑfnclomel�pro�ce�maoch�)�eq�
clmmenq�ensfpagew*slrp�pln�
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a�sellmmemenq���mlven�
qeome�<�
>.E.�7� Le marché du véhi-
cule d’occasion représente 
environ 700 000 muta-
tions par an, dont 400 000 
à 500 000 concernent 
des véhicules particuliers 
récents, soit deux fois le 
marché du neuf. Cepen-
dant, la partie structurée 
ne représente que 5 % de ce 
volume. Dans ce segment, 
nous sommes leaders avec 
plus de 1 700 véhicules 
multimarques vendus en 
2025. Le défi reste la forma-
lisation et l’éducation du 
client, afin qu’il privilégie 
l’achat auprès d’opérateurs struc-
turés, bénéficiant de garanties et de 
contrôles techniques. Le prix n’est 
pas le seul critère : la tranquillité 
d’esprit est essentielle, et c’est préci-
sément ce que nous proposons. Il 
est vrai que ce marché reste fragile 
et parfois difficile, mais c’est pour 
cela que nous offrons des solutions 
fiables : des véhicules contrôlés, 
garantis et assurés, afin de garantir 
une expérience sereine et sécurisée 
à nos clients. Nous croyons ferme-
ment en ce business, même s’il n’est 
pas encore pleinement rentable, 
et nous continuons à investir en 
pensant au futur.

@hallenge�7�L��en��qep*slrp�ae�
lÑacqfsfq��ae�mlnqage�llcal�aep�
s�hfcrlep�Clqln�eq�ACPH���@apa*
_lanca�<�Merq*ln�ensfpageo�rne�
mlnq�e�en�caaence�lr�lÑfnqol*
arcqfln�aÑarqoep�maonrep�aanp�
ce�afpmlpfqfc�<�
>.E.�7�Nous avons été pionniers 
dans ce domaine, avec un premier 
montage réalisé dès 1975 sur la 
marque Ford, puis en 1986 avec 
Fuso. Aujourd’hui, nous pour-
suivons cette activité avec Fuso, 
DFSK et Foton. Notre capacité 
atteint 5 000 unités par an en 
un seul shift. Lorsque le véhicule 
est européen, le montage local 

n’apporte pas de valeur ajoutée, 
mais nous avons la possibilité 
de doubler cette capacité pour 
atteindre 10 000 unités par an. 
En résumé, il s’agit d’une activité 
stable et consolidée, présente 
depuis les années 70. Nous explo-
rons actuellement de nouvelles 
pistes avec des partenaires afin de 
développer le montage local sur 
d’autres marques que celles que 
nous représentons déjà.

@hallenge�7�Nrelp�plnq�
slp� l_gecqfcp� moflof*
qafoep�mlro� /-/3�en�
qeomep�ae�senqep�eq�ae�
maoqp�ae�maoch��<�
>.E.�7�Pour nous, 2026 
marque une véritable 
année de reconquête. 
Certes, nous avons perdu 
des parts de marché, 
mais nous disposons 
aujourd’hui des moyens 
et des équipes néces-
saires pour reprendre 
notre position. Notre 
objectif est clair : repo-
sitionner Auto Hall 
comme une référence 
incontournable de la 

distribution automobile au Maroc. 
Ce thème de la reconquête est porté 
par l’ensemble de nos équipes. Nous 
croyons en l’avenir et nous sommes 
déterminés à investir et à avancer. 
A fin 2025, Auto Hall occupe la 
quatrième place du marché, mais 
nous sommes convaincus que le 
futur sera meilleur et que nous 
pourrons consolider notre rôle de 
leader dans le secteur.n
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�Y^hig^WjiZjg YZ BZgXZYZh Zi 7N9� Zc '%&-! 
d� ^a hjeZgk^hZ aZh kZciZh! aZ Y�kZadeeZbZci 
XdbbZgX^Va! aZ g�hZVj! aZ bVg`Zi^c\! aÉZme�"
g^ZcXZ Xa^Zci Zi aV hjeean X]V^c#
;dgi YZ XZiiZ Zme�g^ZcXZ YZ eajh YZ k^c\i Vch 
YVch aÉ^cYjhig^Z VjidbdW^aZ Zi aZh W^Zch YZ 
XdchdbbVi^dc! AX]gV[ =V__V_^ Zhi cdbb� Zc 
hZeiZbWgZ '%'* 9^gZXiZjg <�c�gVa Yj \gdjeZ 
Ajid =Vaa# ¿ aV i�iZ YZ XZ \gdjeZ XZciZcV^gZ! Xdi� 
| aV 7djghZ YZ CVhVWaVcXV Zi VXiZjg bV_Zjg YZ 
aÉ^bedgiVi^dc! YZ aV Y^hig^Wji^dc Zi Yj bdciV\Z 
VjidbdW^aZ! ^a e^adiZ jc g�hZVj YZ eajh YZ ). 
h^iZh! bdW^a^hVci eg�h YZ & +%% XdaaVWdgViZjgh 
Zi gZeg�hZciVci eajh YZ &. bVgfjZh ̂ ciZgcVi^d"
cVaZh# Ajid =Vaa XdbbZgX^Va^hZ X]VfjZ Vcc�Z 
eajh YZ ') %%% k�]^XjaZh Zi \�c�gZ jc X]^[[gZ 
YÉV[[V^gZh Vkd^h^cVci + b^aa^VgYh YZ 9=#
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G
amais auparavant le marché 
marocain n’avait atteint un tel 
volume. Avec 235 372 véhicules 
neufs immatriculés, contre 176 

401 en 2024, la progression de +33,4 % 
a marqué un tournant. Les véhicules 
particuliers (VP) représentent l’essen-
tiel des ventes, avec 208 848 unités 
(+32,9 %), tandis que les utilitaires 
légers (VUL) affichent une croissance 
encore plus forte (+37,7 %), atteignant 
26 524 unités. Sur le segment VP, Dacia 
conserve son leadership avec 47 887 
unités (22,9 % de part de marché), 
suivie par Renault, qui signe une perfor-

mance remarquable avec 36 557 unités 
(+54,3 %). Derrière ce duo, Hyundai 
et Peugeot se partagent chacun 7,4 % 
du marché, tandis que Volkswagen 
complète le Top 5 avec 14 070 unités 
(+36,1 %). À eux seuls, Dacia et Renault 
concentrent près de 40 % du marché, 
confirmant leur rôle central.

IÑessor des marnues 
ceinoises

L’année 2025 a également été 
marquée par l ’arrivée de 11 
nouvelles marques, dont plusieurs 

chinoises qui ont rapidement pris pied. 

BYD (+428 %, 3 702 unités), Changan 
(+278 %, 1 898 unités), Chery (989 
unités), Geely (+158 %, 1 344 unités) 
et Great Wall (+505 %, 1 439 unités) 
traduisent une montée en puissance 
spectaculaire. Ces constructeurs 
cumulent désormais plusieurs milliers 
d’unités et représentent près de 10 % 
des ventes récentes.
Dans le haut de gamme, BMW prend 
l’avantage avec 5 070 unités (+14 %), 
devant Audi (5 055 unités, +8 %) et 
Mercedes-Benz (3 255 unités, +7,3 %). 
Sur le segment VUL, Fiat s’impose 
avec 5 015 unités (+134 %), devant 

Soitures neuses 

/-/2) lÑannée des records et
/-/3) celle des ambitions

Le marché des voitures neuves au Maroc vit une période charnière. Après une année 2025 exceptionnelle, 
marquée par un niveau historique de ventes, les premiers mois de 2026 confirment une dynamique 
positive et laissent entrevoir une nouvelle phase de croissance. Retour sur un bilan record et sur les 
projections qui dessinent l’avenir du secteu.  PAR D.J.

22  Marché automobile

 Business 
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Renault (4 493 unités, -3,4 %) et Ford 
(2 726 unités, +7 %). DFSK, marque 
chinoise, se distingue avec une hausse 
de +41 %.
Toujours est-il que le bilan 2025 met en 
lumière l’accélération de la transition 
énergétique. La part du diesel, qui repré-
sentait 90 % en 2021, est tombée à 70 %. 
En effet, les motorisations hybrides et 
électriques atteignent désormais 12,5 % 
du marché, avec un pic à 15 % en fin 
d’année. Les citadines et petits SUV 
constituent près de 70 % des ventes, 
confirmant la préférence des consom-
mateurs pour des modèles compacts.

/-/3 7 un début dÑannée 
prometteur

Les données arrêtées à fin février 
2026 confirment la poursuite de 
cette dynamique. Le marché a 

atteint 37 564 unités cumulées, contre 
30 755 un an plus tôt, soit une hausse 
de +22,14 %.
Les VP progressent de +24,17 % avec 
33 086 unités. Dacia reste leader avec 
7 527 unités (+30,16 %), suivie de 
Renault (5 767 unités, +27,79 %) et 
Peugeot (2 081 unités, +37,81 %). 
Hyundai recule de -21,69 %, traduisant 
une perte de vitesse.
Le segment VUL affiche une hausse de 
+8,95 %, avec 4 478 unités. Fiat domine 
avec 727 unités (+31,70 %), suivie de 
Hyundai (519 unités, +56,33 %) et 
Dongfeng (477 unités, +250,74 %). 
Renault recule fortement (-58,47 %), 
tout comme Ford (-27,72 %) et Volk-
swagen (-52,03 %).

Sers une redistribution 
des cartes < 

Les marques traditionnelles conser-
vent leur leadership, mais doivent 
composer avec la montée en puis-

sance des constructeurs asiatiques. 
BYD (+96,52 %), Chery (+289,23 %), 
Geely (+129,45 %) et Great Wall 
(+92,37 %) confirment leur percée. 
Nissan progresse de +202,67 %, 
Skoda de +52,68 % et Volkswagen 
de +20,98 %. De nouveaux entrants 
comme Deepal, Dongfeng, Lynk & Co, 
Soueast ou Zeekr affichent des volumes 

en forte croissance. 
Selon l’AIVAM, plusieurs facteurs 
devraient soutenir la dynamique 
du marché automobile marocain en 
2026. D’abord, une bonne campagne 
agricole est attendue, ce qui stimu-
lera la demande en zones rurales, où 
les véhicules utilitaires et polyvalents 
restent essentiels. Ensuite, la pour-
suite des investissements publics et 
des grands projets d’infrastructure 
contribuera à renforcer la mobilité et 
à créer de nouvelles opportunités pour 
les constructeurs.
Par ailleurs, le dynamisme du tourisme 
jouera un rôle clé, en particulier pour 
les ventes de véhicules utilitaires 
destinés au transport de personnes et 
de marchandises. Enfin, l’arrivée de 

nouvelles marques et le renouvellement 
des gammes existantes devraient enri-
chir l’offre, accroître la compétitivité et 
répondre à une clientèle de plus en plus 
diversifiée et exigeante.
Autant d’éléments qui, combinés, laissent 
entrevoir une année 2026 placée sous 
le signe de la continuité et de la conso-
lidation, avec un marché en croissance 
et un secteur en pleine mutation. Aussi, 
la montée en puissance des motorisa-
tions hybrides et électriques devrait se 
confirmer. Les marques chinoises, très 
actives sur ce segment, pourraient porter 
leur part de marché à 15 % dans les 
prochaines années. Le développement 
des infrastructures de recharge et les inci-
tations publiques seront déterminants.
Faut-il souligner également que les 
importateurs investissent dans la digi-
talisation, avec des plateformes en ligne 
permettant de comparer, réserver et 
acheter des véhicules. Cette évolution 
répond aux attentes d’une clientèle 
connectée et exigeante en matière de 
transparence et de fluidité.
En fin de compte, le marché automobile 
marocain vit une mutation profonde. 
Après une année 2025 record, 2026 
s’annonce comme une période de 
consolidation et de diversification. La 
croissance reste soutenue, portée par 
une demande robuste et l’arrivée de 
nouveaux acteurs. La transition éner-
gétique et la digitalisation redéfinissent 
les standards du secteur, tandis que les 
marques chinoises s’imposent comme 
des challengers incontournables. n





Ie EBS %Evbrid Blectric 
Seeicle& est l’hybride classique. 
Il combine moteur thermique et 
moteur électrique, sans néces-
siter de recharge externe. Idéal 
pour ceux qui veulent réduire 
leur consommation en ville sans 
contrainte, il convient parfaite-
ment aux trajets mixtes ville/
route. Conseil pratique : si vous 

L’automobile connaît une révolution avec l’essor des véhicules hybrides et électriques. Les sigles HEV, PHEV, 
EV ou REEV sont désormais partout, mais leurs différences ne sont pas toujours claires. Voici un guide 
pratique pour comprendre ces technologies et identifi er celle qui correspond le mieux à vos besoins.

26  Pratique  

n’avez pas accès à une borne de 
recharge et que vous roulez régu-
lièrement en zone urbaine, le HEV 
est une solution simple et fi able.

Ie MEBS %Mlug-in Evbrid 
Blectric Seeicle& reprend le 
principe du HEV mais ajoute une 
batterie rechargeable sur secteur. 
Il permet de rouler entre 30 et 100 

km en mode 100 % électrique, 
avant que le moteur thermique 
ne prenne le relais. Ce type de 
véhicule est adapté aux conduc-
teurs qui disposent d’un point de 
recharge à domicile ou au travail. 
Conseil pratique : si vos trajets 
quotidiens sont courts, vous 
pourrez rouler presque exclu-
sivement en électrique, tout en 

Evbrides et électrinues 7 bien 
ceoisir sa motorisation
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gardant la liberté de voyager loin.

Ie BS ou BBS %Batterv 
Blectric Seeicle& est un 
véhicule entièrement électrique. 
Silencieux, sans émissions locales 
et nécessitant peu d’entretien, il 
est parfait pour les trajets urbains 
et périurbains. L’autonomie varie 
selon les modèles, de 135 km à 
plus de 700 km. Conseil pratique 
: avant d’opter pour un EV, assurez-
vous d’avoir accès à une borne de 
recharge régulière et évaluez vos 
besoins en autonomie selon vos 
déplacements.

Ie OBBS %Oange Bxtended 
Blectric Seeicle& reste un 
véhicule électrique, mais avec un 
petit moteur thermique utilisé 
uniquement comme générateur. 
Il recharge la batterie en cas de 
besoin, prolongeant l’autonomie 
sans jamais entraîner directement 
les roues. Conseil pratique : le REEV 
est une option rassurante pour ceux 
qui veulent passer à l’électrique mais 
craignent de tomber en panne lors 
de longs trajets.

@omment ceoisir <

Pi vous effectuez principalement 
des trajets urbains au quoti-

dien, les véhicules 100 % électri-
ques (EV) ou hybrides rechargea-
bles (PHEV) sont particulièrement 
adaptés. Ils offrent une conduite 
silencieuse, sans émissions locales, 
tout en réduisant les coûts d’en-
tretien.
En revanche, si vous êtes souvent 
amené à parcourir de longues 
distances, le PHEV ou le REEV (élec-
trique à autonomie prolongée) vous 
apporteront une grande flexibilité. 
Grâce à leur double motorisation 
ou à leur générateur embarqué, 
vous pourrez rouler sereinement 

sans craindre de manquer d’auto-
nomie.
Enfin, si vous ne disposez pas d’un 
accès facile à une borne de recharge, 
le véhicule hybride classique (HEV) 
reste une solution simple et efficace. 
Il permet de réduire la consom-
mation en ville sans nécessiter de 
branchement, tout en offrant une 
conduite fluide et fiable.

Ies bénécices au nuoti-
dien

Lpter pour l’hybride ou l’élec-
trique, c’est réduire ses 

émissions de CO2, profiter d’une 
conduite plus agréable et souvent 
bénéficier d’avantages en ville 
(stationnement facilité, circulation 
en zones restreintes). L’entretien 
est également simplifié, car les 
moteurs électriques comportent 
moins de pièces d’usure.
En résumé, le choix dépend de vos 
habitudes de conduite, de votre 
accès à la recharge et de vos besoins 
en autonomie. Bien analyser ces 
critères vous permettra de sélec-
tionner la motorisation la plus 
adaptée et de profiter pleinement 
des avantages de cette nouvelle 
mobilité.n

   DIFFÉRENCES ENTRE HYBRIDES & ÉLECTRIQUES 

Akg^a $ BV^ '%'+



CES NOUVEAUTÉS QUI VONT 
MARQUER L’ANNÉE 2026

Le marché automobile marocain connaît une dynamique 
remarquable, avec des ventes en hausse constante ces 
dernières années. Porté par une clientèle de plus en plus 
exigeante et diversifiée, il attire aussi bien les constructeurs 
traditionnels que les nouveaux acteurs. L’automobile chinoise, 
en particulier, s’impose progressivement grâce à des modèles 
compétitifs, mêlant prix attractifs et technologies avancées. 
Cette montée en puissance contribue à élargir l’offre et à 
intensifier la concurrence. Toujours est-il que cette année, 

le paysage automobile au Maroc s’annonce particulièrement 
riche : une kyrielle de nouveautés, allant des SUV familiaux 
aux berlines premium, en passant par des modèles 100 % 
électriques, viendra séduire une clientèle en quête de confort, 
de sécurité et d’innovation. Entre restylages attendus et 
lancements inédits, les marques internationales rivalisent 
pour capter l’attention des automobilistes marocains. Voici 
un bref panorama de quelques modèles phares qui devraient 
attirer tous les regards. 

28  Nouveautés 

ALFA ROMEO JUNIOR 

L’Alfa Gomeo ?unior 2026 s’élargit avec davantage d’options 
de personnalisation gr}ce à un système modulaire de packs 

répondant à des besoins variés, de la sportivité à l’élégance. 
La version Sprint gagne en caractère avec un kit carrosserie 
noir brillant, un éclairage d’ambiance G<7 et un système de 
navigation enrichi, tandis que la Ti mise sur le raffinement 
avec des sièges chauffants, un volant en cuir et un kit Cargo 
;lex. Le pack Sport renforce l’ADC dynamique du modèle 
avec des sièges Sabelt en Alcantara et des éléments inspirés 

du monde de la course. Aussi, cette ?unior MN26 propose 
l’une des offres mécaniques les plus complètes du segment 
premium / électrique, hybride traction avant ou hybride Q4. Alfa 
Gomeo introduit également la série spéciale Sport Speciale, 
qui combine design exclusif, matériaux haut de gamme et 
technologies avancées. Avec cette nouvelle gamme, la ?unior 
renforce sa présence dans le segment des compactes spor-
tives haut de gamme et confirme l’ambition de la marque de 
répondre à un public toujours plus exigeant.
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ALFA ROMEO TONALE 

AUDI Q3

Aa[V GdbZd edjghj^i hV higVi�\^Z YZ bdYZgc^hVi^dc VkZX aZ 
gZhinaV\Z Yj TdcVaZ! hdc sUK XdbeVXi egZb^jb# LZ YZh^\c 

\V\cZ Zc ^ciZch^i� / XVaVcYgZ gZYZhh^c�Z! dei^fjZh V[Ò c�Zh Zi 
a^\cZh eajh bjhXa�Zh gZc[dgXZci hdc ^YZci^i� hedgi^kZ# ¿ aÉ^ci�"
g^Zjg! aÉVbW^VcXZ hZ kZji g�hdajbZci ]Vji YZ \VbbZ! VkZX jc 
XdbW^c� cjb�g^fjZ Vb�a^dg�! jc �XgVc XZcigVa ^cij^i^[ Zi YZh 
bVi�g^Vjm gV[Ò c�h# LZh �fj^eZbZcih YZ Xdc[dgi ^cXajZci jcZ 

XdccZXi^k^i� VkVcX�Z Zi YZh V^YZh | aV XdcYj^iZ gZc[dgX�Zh! iVcY^h 
fjZ aV h�Xjg^i� W�c�Ò X^Z YZh YZgc^�gZh Vhh^hiVcXZh VXi^kZh# C�i� 
bdidg^hVi^dch! aZ TdcVaZ XdchZgkZ hZh WadXh ]nWg^YZh gZX]Vg\ZV"
WaZh Zi b^Xgd"]nWg^YZh! dei^b^h�h edjg g�Yj^gZ aV XdchdbbVi^dc 
hVch hVXg^Ò Zg aZ YncVb^hbZ# CZ [VXZa^[i XdcÒ gbZ aV kdadci� YÉAa[V 
GdbZd YZ gZhiZg Xdbe�i^i^kZ [VXZ Vjm AjY^ F( Zi 7BL M&! Zc 
bVg^Vci hinaZ aVi^c Zi iZX]cdad\^Z bdYZgcZ#

LZ cdjkZa AjY^ F( k^Zci YÉ�igZ aVcX� Vj BVgdX# CZ sUK XdbeVXi 
egZb^jb hZ Y^hi^c\jZ eVg jc XdcXZcig� YÉ^ccdkVi^dch iZX]cd"

ad\^fjZh Zi jcZ Zme�g^ZcXZ Y^\^iVaZ ^bbZgh^kZ# 9Z h�g^Z! ^a ^ci�\gZ 
aV »9^\^iVa siV\Z¼ VkZX �XgVc iVXi^aZ BBI YZ &'!- edjXZh! K^gijVa 
CdX`e^i Pajh YZ &&!. edjXZh Zi V[Ò X]V\Z i�iZ ]VjiZ# C�i� YZh^\c! aZ 
F( ̂ cVj\jgZ jcZ h^\cVijgZ ajb^cZjhZ ̂ c�Y^iZ VkZX [Zjm Vgg^�gZ OL:9 

eZghdccVa^hVWaZh Zi e]VgZh 9^\^iVa BVig^m L:9# LZh VccZVjm AjY^ 
^aajb^c�h | aÉVgg^�gZ gZc[dgXZci aÉ^YZci^i� k^hjZaaZ Zi aV h�Xjg^i�# LZ F( 
ZbWVgfjZ YZh V^YZh | aV XdcYj^iZ VkVcX�Zh / g�\jaViZjg VYVeiVi^[! 
LVcZ Ahh^hi! [gZ^cV\Z YÉjg\ZcXZ Zi hiVi^dccZbZci Vhh^hi�# AkZX XZ 
aVcXZbZci! AjY^ gZY�Ò c^i aZh hiVcYVgYh Yj sUK XdbeVXi egZb^jb 
hjg aZ bVgX]� bVgdXV^c#
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7N9 edjghj^i hdc d[[Zch^kZ hjg aZ bVgX]� YZh sUK jgWV^ch VkZX aZ aVcXZbZci Yj 
ATTO ' 9B"^! jc bdY�aZ fj^ ^cXVgcZ aV cdjkZaaZ \�c�gVi^dc YZ aV iZX]cdad\^Z 

»sjeZg =nWg^YZ¼ Y�kZadee�Z eVg aV bVgfjZ# Uc hnhi�bZ ^ccdkVci fj^ eZgbZi YZ 
egdÒiZg YÉjcZ XdcYj^iZ &%% � �aZXig^fjZ Vj fjdi^Y^Zc! idji Zc d[[gVci aÉVjidcdb^Z 
�iZcYjZ YÉjc ]nWg^YZ! VkZX jcZ XdchdbbVi^dc XdbW^c�Z eVgi^Xja^�gZbZci XdciZcjZ# 
LZ YZh^\c Zmi�g^Zjg VjYVX^Zjm Yj 7N9 ATTO ' 9B"^ h�Yj^i eVg hZh a^\cZh V[Ògb�Zh! 
hZh egd_ZXiZjgh L:9 Z[Òa�h Zi hV h^\cVijgZ ajb^cZjhZ Y^hi^cXi^kZ# CdbeVXi eVg hZh 
Y^bZch^dch �)!(( b YZ adc\! '!+' b YÉZbeViiZbZci�! ^a d[[gZ edjgiVci jc ZheVXZ 
^ci�g^Zjg \�c�gZjm Zi jcZ edhijgZ �a�\VciZ# LZh _VciZh Vaa^V\Z &,ÉÉ 
gZc[dgXZci hdc VaajgZ Vi]a�i^fjZ! iVcY^h fjZ hZh eZg[dgbVcXZh 
�% | &%% ̀ b$] Zc ,!* hZXdcYZh Zi _jhfjÉ| & %%% ̀ b YÉVjid"
cdb^Z XdbW^c�Z� igVYj^hZci jcZ bdW^a^i� jgWV^cZ 
Ój^YZ Zi YncVb^fjZ! bV^h Vjhh^ jcZ XVeVX^i� | 
hÉVkZcijgZg W^Zc Vj"YZa| YZ aV k^aaZ#

 Nouveautés 

BYD ATTO 2 DM-I

7MW franchit une étape majeure 
avec la nouvelle génération 

de l’iM3, premier modèle basé sur 
la plateforme »Ceue @lasse¼. Ce 
SUV électrique compact affiche un 
design sobre mais moderne, avec 
des proportions équilibrées et une 
signature lumineuse affinée. L’in-
térieur se distingue par un double 
écran panoramique, une interface 
intuitive et des matériaux durables, 
traduisant l’engagement écologique 
de la marque. Les équipements de 
confort et de sécurité incluent une 
conduite semi-autonome et des aides 
avancées. Sur le plan technique, la 
batterie de plus de 110 kWh permet 
d’atteindre jusqu’à 800 km d’auto-
nomie, avec une recharge ultra-ra-
pide offrant près de 370 km en dix 
minutes. Performant et efficient, l’iM3 
incarne la nouvelle vision électrique 
de 7MW, combinant innovation tech-
nologique et mobilité durable.

BMW IX3
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Le Citro�n C5 Aircross se réinvente en 2026 avec une nouvelle 
génération qui confirme son statut de SUV familial polyvalent. 

Le design extérieur gagne en modernité, avec une face avant 
redessinée, des projecteurs LED plus effilés et une signature 
lumineuse distinctive qui renforce son identité. L’habitacle, fidèle 
à l’esprit Citro�n, privilégie le confort avec des sièges Advanced 
Comfort, une insonorisation améliorée et un espace géné-
reux pour les passagers. Le cockpit numérique intègre 
un écran central haute définition et une interface 
connectée intuitive. Les équipements de sécu-
rité incluent une large gamme d’aides à la 
conduite, allant du régulateur adaptatif 

à la surveillance active des angles morts. C�té motorisations, le C5 
Aircross propose des versions essence et diesel optimisées, mais 
aussi une déclinaison hybride rechargeable offrant une autonomie 
électrique adaptée aux trajets quotidiens. Ce modèle illustre la 
volonté de Citro�n de marier confort, style et technologie, tout en 
répondant aux nouvelles attentes de mobilité durable.

La DS C°4 revient en 2026 avec un restylage subtil qui 
renforce son identité premium. Le design extérieur 

conserve ses lignes tendues et élégantes, mais gagne en 
modernité gr}ce à une nouvelle signature lumineuse et des 
détails chromés plus raffinés. L’habitacle, véritable vitrine du 
savoir-faire fran�ais, se distingue par des matériaux nobles 
et une ergonomie repensée. Les équipements incluent un 

système multimédia intuitif, une connectivité complète et des 
aides à la conduite de dernière génération. C�té motorisations, 
la DS C°4 propose des blocs essence et diesel optimisés, ainsi 
qu’une version hybride rechargeable offrant une autonomie 
électrique confortable. Ce modèle confirme la volonté de DS 
de s’imposer dans le segment premium compact, en mariant 
style, confort et technologie.

Tomobile.net OfficielEN PARTENARIAT AVEC

CITROËN C5 AIRCROSS

DS N°4
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Le DS C°8 se présente comme une véritable vitrine du savoir 
faire de DS Automobiles, m�lant identité fran�aise, design 

distinctif et approche premium. Il se distingue par une silhouette 
travaillée, un intérieur valorisant les matériaux et les finitions, 
ainsi qu’un ensemble d’innovations axées sur le confort et le 
bien �tre. Parmi elles, le système DS Cecklarmer ou encore la 
suspension Active Scan, qui adapte en temps réel les amortis-

seurs pour optimiser le confort de conduite. Doté d’un moteur 
électrique de 245 ch, il offre une conduite souple et silencieuse, 
tandis que sa batterie de 97,2 kWh lui permet d’atteindre jusqu’à 
750 kilomètres d’autonomie WLTP, un atout majeur pour les longs 
trajets. Ses dimensions généreuses, près de 4,82 mètres de long 
et un coffre de 620 litres, renforcent son caractère polyvalent, tout 
en préservant une silhouette élégante et aérodynamique.

AkZX aÉVgg^k�Z Yj KM! :mZZY BVgdX Zcg^X]^i h^\c^ÒXVi^kZbZci hdc 
d[[gZ hjg aZ bVgX]� cVi^dcVa# 9^hig^Wj�Z eVg B AUTOBOTIK! 

aV bVgfjZ egZb^jb Yj \gdjeZ C]Zgn edjghj^i hdc ^beaVciVi^dc 
Zc egdedhVci Y�hdgbV^h aÉjc YZ hZh bdY�aZh aZh eajh VWdji^h / 
aÉ:mZZY KM! jc sUK bjai^hZ\bZci ]Vji YZ \VbbZ fj^ VbW^i^dccZ 
YZ g^kVa^hZg VkZX aZh g�[�gZcXZh Yj hZ\bZci# G�k�a� Zc '%'%! aZ KM 
hZ Y^hi^c\jZ eVg jcZ bdidg^hVi^dc '#%T Y�kZadeeVci '+& X]ZkVjm! 

VhhdX^�Z | jcZ Wd�iZ VjidbVi^fjZ | - gVeedgih! V^ch^ fjZ eVg jc 
]VW^iVXaZ heVX^Zjm d[[gVci _jhfjÉ| hZei eaVXZh# sdc ̂ ci�g^Zjg! bVgfj� 
eVg YZh Òc^i^dch egZb^jb Zc Xj^g CVeeV Zi jc ZchZbWaZ YÉ�XgVch 
idiVa^hVci )%!' edjXZh! ̂ aajhigZ aV kdadci� YÉ:mZZY YZ hZ edh^i^dccZg 
hjg jc gZ\^higZ iZX]cdad\^fjZ Zi ajmjZjm# UcZ kZgh^dc ]nWg^YZ 
gZX]Vg\ZVWaZ! VccdcX�Z VkZX jcZ Vjidcdb^Z Xjbja�Z Y�eVhhVci 
aZh & (%% `b! k^ZcYgV egdX]V^cZbZci Xdbea�iZg aÉd[[gZ#

 Nouveautés 

DS N°8

EXEED VX 
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GEELY EX5 EM-I

Geely Maroc mise sur la nouvelle EM5 EM i, un modèle présenté en 
avant première lors du dernier Salon Auto Expo de Casablanca 

courant 2025. Ce SUV hybride rechargeable marque une étape impor-
tante pour la marque, qui introduit au Maroc une nouvelle ère m�lant 
design, efficience et technologies intelligentes. La ligne dite »<alaxy¼ 
de la marque repose sur trois piliers / des plateformes de nouvelle 
génération, dont l’architecture <EA dédiée à l’électrification, les 
motorisations hybrides Thor EM i reconnues pour leur rende-
ment élevé, et un ensemble de technologies embarquées 
axées sur la sécurité et la connectivité. 
L’EM5 EM i en est aujourd’hui la vitrine.  
Son groupe motopropulseur associe un 

moteur 1.5L à haut rendement et un moteur électrique pour une 
puissance totale de 260 chevaux, une autonomie électrique pouvant 
atteindre 112 km en ville et près de 1 000 km en usage combiné. 
Avec son habitacle spacieux, son équipement premium et un pack 
de sécurité complet, l’EM5 EM i positionne <eely comme un acteur 
technologique majeur sur le marché marocain. Proposée à 339 900 
DH, elle bénéficie en outre d’une garantie étendue jusqu’à 7 ans.

Akg^a $ BV^ '%'+
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;iat a apporté depuis peu un vent de 
fraîcheur à la Topolino. Véritable ic�ne 

de la mobilité urbaine légère et durable, 
ce quadricycle électrique, assemblé dans 
l’usine Stellantis de @énitra, se distingue 
désormais par une personnalité encore 
plus affirmée. La gamme s’élargit avec 
l’arrivée d’une teinte éclatante baptisée 
Corallo, apportant une touche de fraîcheur 
et de couleur à son design. Autre évolution / 
un tableau de bord numérique repensé, 
plus grand et plus lisible, passant de 3,5 à 
5,7 pouces, pour une surface totale de 8,3 
pouces. Les graphismes simplifiés et le 
langage visuel plus clair renforcent l’ergo-
nomie et le confort d’utilisation. Compacte 
avec ses 2,53 mètres de longueur, la Topo-
lino est parfaitement adaptée aux déplace-
ments urbains. Sa batterie de 5,4 kWh lui 
assure une autonomie allant jusqu’à 75 km, 
tandis que sa vitesse maximale de 45 km$h 
garantit une conduite Óuide et sécurisée. 
Gechargeable facilement à domicile, elle 
séduit par son habitacle lumineux et convi-
vial, pensé pour simplifier le quotidien.

FIAT TOPOLINO

      Scannez le code QR 
pour visualiser la vidéo



KGM TORRES HEV

Le ?eep Compass se modernise en 2026 avec un facelift 
qui accentue son caractère robuste. La face avant adopte 

une calandre revisitée et des projecteurs LED plus expressifs, 
renfor�ant son allure de SUV polyvalent. ¿ bord, l’habitacle 
gagne en qualité per�ue, avec un écran central agrandi et 
une interface numérique plus Ó uide. Les équipements de 
confort incluent une connectivité avancée et des aides à la 

conduite renforcées, tandis que la sécurité bénéfi cie des 
dernières assistances actives. Sous le capot, le Compass 
conserve ses motorisations essence et diesel, complétées 
par une version hybride rechargeable. Ce restylage confi rme 
la volonté de ?eep de maintenir son SUV compact comme 
une référence dans le segment, en mariant robustesse et 
modernité.

JEEP COMPASS 

34  Nouveautés 
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Avec l’arrivée du Torres Hybrid, M-AUTOMOTIV poursuit l’élargisse-
ment stratégique de la gamme KGM sur le marché, en ajoutant une 

motorisation hybride à une offre déjà composée de versions essence et 
100 % électriques. Cette nouveauté s’appuie sur le Torres thermique, 
apprécié pour son design affi rmé, son habitabilité généreuse et son 
excellent rapport qualité prix, et y ajoute une dimension technologique 
et effi ciente qui répond aux attentes actuelles des conducteurs. 
Le Torres Hybrid inaugure en effet le système Dual Tech 
Hybrid, combinant moteur essence et propulsion élec-
trique pour une conduite plus sobre et plus poly-
valente. Grâce à la transmission e DHT, le SUV 
alterne automatiquement 
entre les modes 

électrique, hybride ou thermique, permettant de rouler jusqu’à 94 % 
du temps en électrique en ville et d’atteindre 100 km/h sans solliciter le 
moteur essence. Accompagné de garanties étendues, le Torres Hybrid 
renforce la présence de KGM dans un segment en pleine croissance. 
Disponible à la commande, il arrivera en showroom prochainement. 



BV]^cYgV gZc[dgXZ hV eg�hZcXZ Vj BVgdX VkZX aZ aVcXZbZci 
Yj MUK (MO! ^bedgi� eVg COBICOB# CZ sUK XdbeVXi 

VgWdgZ aV cdjkZaaZ ^YZci^i� k^hjZaaZ » Tl^c PZV`h ¼ Zi ^aajhigZ 
aV bdci�Z Zc ej^hhVcXZ YZ aV bVgfjZ hjg aZ hZ\bZci YZh sUK# 
LZ MUK (MO h�Yj^i eVg hdc YZh^\c Vi]a�i^fjZ! VkZX jcZ XVaVcYgZ 
e^Vcd WaVX`! YZh egd_ZXiZjgh L:9 Zi jc WVcYZVj ajb^cZjm 
IcÒ c^in | aÉVgg^�gZ# sZadc aZh Ò c^i^dch! ̂ a eZji gZXZkd^g YZh _VciZh 
Vaa^V\Z Y^VbVci�Zh YZ &, edjXZh! jcZ hZaaZg^Z Xj^g Zi jc id^i 

eVcdgVb^fjZ s`ngdd[# ¿ WdgY! ^a ^ci�\gZ jc YdjWaZ �XgVc =9 
YZ &%!'* edjXZh! XdbeVi^WaZ AeeaZ CVgPaVn Zi AcYgd^Y Ajid 
hVch Ò a# # C�i� h�Xjg^i�! aV higjXijgZ Zc VX^Zg ]VjiZ g�h^hiVcXZ 
Zhi Xdbea�i�Z eVg + V^gWV\h Zi _jhfjÉ| '% V^YZh | aV XdcYj^iZ# 
Ac^b� eVg jc bdiZjg ZhhZcXZ ijgWd YZ &&% X] Zi '%% Cb! 
VhhdX^� | jcZ Wd�iZ VjidbVi^fjZ! aZ MUK (MO Zhi egdedh� Zc 
fjVigZ Ò c^i^dch! YZ &+' %%% 9= | '&+ %%% 9=! VkZX jcZ \VgVci^Z 
YZ * Vch dj &*%#%%% `b#

KIA PV5 PASSENGER & CARGO

MAHINDRA XUV 3XO

7AMOTOGS Maroc, importateur offi ciel de @ia, s’appr�te à enrichir son offre natio-
nale avec l’arrivée prochaine du @ia PV5, décliné en versions Passenger et Cargo. 

Présenté en avant-première lors du Salon Auto Expo de Casablanca, puis testé à Séoul 
dans le cadre des essais presse internationaux, ce nouveau 
modèle marque une étape stratégique dans l’expansion 
de @ia sur le segment des véhicules électriques 
et utilitaires légers.  Issu de la nouvelle plate-
forme P7V �Platform 7eyond Vehicle�, le PV5 
a été con�u pour répondre à une diversité 
d’usages, du transport de passagers aux 
activités professionnelles. La version 
Passenger mise sur la modularité, 
l’espace et la connectivité, tandis 
que la version Cargo cible les 
besoins des entreprises gr}ce 
à un volume utile de 4,4 m� 
et une capacité d’emport 
adaptée aux livraisons 
urbaines.  Proposé en deux 
motorisations 100 % électri-
ques, le PV5 affi che jusqu’à 
400 km d’autonomie WLTP 
et bénéfi cie de technologies 
avancées telles que le V2L, 
le V2< et le Plug�Charge. 
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LÉOeZa AhigV edjghj^i hdc gZcdjkZaaZbZci VkZX jcZ kZgh^dc '%'+ fj^ \V\cZ Zc bVijg^i�# LZ YZh^\c Zmi�g^Zjg! 
bVgfj� eVg aV XVaVcYgZ K^odg Zi YZh a^\cZh iZcYjZh! V[Ò gbZ jcZ ^YZci^i� bdYZgcZ Zi gdWjhiZ# ¿ aÉ^ci�g^Zjg! 

aÉ]VW^iVXaZ hZ Y^hi^c\jZ eVg jc XdX`e^i cjb�g^fjZ ̂ cij^i^[! YZh bVi�g^Vjm YZ fjVa^i� Zi jcZ Zg\dcdb^Z hd^\c�Z# LZh 
�fj^eZbZcih ^cXajZci jcZ XdccZXi^k^i� Xdbea�iZ! YZh V^YZh | aV XdcYj^iZ �kdaj�Zh Zi YZh hnhi�bZh YZ h�Xjg^i� 
gZc[dgX�h# LZh bdidg^hVi^dch XdjkgZci jc aVg\Z heZXigZ! Yj i]Zgb^fjZ dei^b^h� Vjm kZgh^dch ]nWg^YZh gZX]Vg\ZVWaZh! 
hVch djWa^Zg jcZ Y�Xa^cV^hdc &%% � �aZXig^fjZ# LÉAhigV XdcÒ gbZ V^ch^ hdc g�aZ YZ XdbeVXiZ edankVaZciZ! VYVei�Z 
Vjhh^ W^Zc Vjm igV_Zih jgWV^ch fjÉVjm adc\jZh Y^hiVcXZh#

La Mercedes CLA revient en 2026 avec une nouvelle géné-
ration qui conserve son allure de coupé quatre portes tout 

en adoptant un style plus aff�té. La face avant se modernise 
avec une calandre redessinée et des projecteurs LED plus fi ns, 
renfor�ant son dynamisme. L’habitacle, fi dèle à l’esprit premium 
de la marque, intègre le dernier système M7UM avec double écran 

panoramique et une connectivité avancée. Les équipements de 
confort incluent une conduite semi-autonome et des aides à 
la sécurité complètes. C�té motorisations, la CLA propose des 
blocs essence et diesel optimisés, ainsi qu’une version hybride 
rechargeable, confi rmant son orientation vers l’effi cience sans 
renoncer au plaisir de conduite.

MERCEDES CLA

OPEL ASTRA 
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La Peugeot 308 restylée arrive en 2026 avec un design encore 
plus affirmé. Sa silhouette dynamique, ses lignes sculp-

tées et sa signature lumineuse modernisée renforcent son 
caractère. L’habitacle, fidèle au concept i-Cockpit, propose un 
combiné numérique repensé et un écran central haute définition.  
Les équipements de confort incluent une connectivité avancée 

et des aides à la conduite de dernière génération. C�té motori-
sations, la 308 offre des blocs essence et diesel optimisés, ainsi 
qu’une version hybride rechargeable et une déclinaison élec-
trique. Ce modèle confirme la stratégie de Peugeot de proposer 
une compacte moderne, polyvalente et adaptée aux nouvelles 
exigences de mobilité.

PdghX]Z [gVcX]^i jcZ �iVeZ Y�X^h^kZ VkZX aZ aVcXZbZci Yj 
CVnZccZ :K! egZb^�gZ Y�Xa^cV^hdc &%% � �aZXig^fjZ YZ hdc 

sUK ZbWa�bVi^fjZ# LZ YZh^\c XdchZgkZ aZh egdedgi^dch Vi]a�i^"
fjZh Yj bdY�aZ! bV^h VYdeiZ jcZ h^\cVijgZ ajb^cZjhZ bdYZg"
c^h�Z Zi YZh Y�iV^ah V�gdYncVb^fjZh dei^b^h�h# LÉ]VW^iVXaZ! ÒY�aZ 
Vj hiVcY^c\ PdghX]Z! egdedhZ jc XdX`e^i cjb�g^fjZ ^bbZgh^[! 
YZh bVi�g^Vjm ]Vji YZ \VbbZ Zi jcZ Zg\dcdb^Z eZch�Z edjg 

aV XdcYj^iZ hedgi^kZ# LZh �fj^eZbZcih ̂ cXajZci jcZ XdccZXi^k^i� 
VkVcX�Z! jcZ Vhh^hiVcXZ | aV XdcYj^iZ �kdaj�Z Zi jc Xdc[dgi YZ 
egZb^Zg dgYgZ# C�i� bdidg^hVi^dch! aZ CVnZccZ :K gZedhZ hjg jcZ 
WViiZg^Z YZ \gVcYZ XVeVX^i�! d[[gVci jcZ Vjidcdb^Z Y�eVhhVci 
aZh +%% ̀ b Zi YZh eZg[dgbVcXZh Y^\cZh YZ aV bVgfjZ! VkZX jcZ 
VXX�a�gVi^dc [ja\jgVciZ# CZ bdY�aZ ̂ aajhigZ aV kdadci� YZ PdghX]Z 
YZ Xdc_j\jZg igVY^i^dc hedgi^kZ Zi bdW^a^i� �aZXig^fjZ#

PEUGEOT 308 

PORSCHE CAYENNE EV
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sZeiZbWgZ $ OXidWgZ '%'*

LZ GZcVjai CVeijg Vgg^kZ Vj BVgdX Zc '%'+ VkZX jc gZhin"
aV\Z fj^ gZc[dgXZ hdc hiViji YZ sUK jgWV^c edankVaZci# LZ 

YZh^\c Zmi�g^Zjg \V\cZ Zc YncVb^hbZ \g}XZ | jcZ XVaVcYgZ 
gZYZhh^c�Z Zi YZh dei^fjZh L:9 eajh ZmegZhh^kZh# ¿ aÉ^ci�g^Zjg! 
aÉ]VW^iVXaZ hZ bdYZgc^hZ VkZX jc �XgVc XZcigVa V\gVcY^! jcZ 
^ciZg[VXZ bjai^b�Y^V ̂ cij^i^kZ Zi YZh bVi�g^Vjm Vb�a^dg�h# LZh 

�fj^eZbZcih YZ Xdc[dgi ^cXajZci jcZ XdccZXi^k^i� Xdbea�iZ 
Zi YZh V^YZh | aV XdcYj^iZ gZc[dgX�Zh! iVcY^h fjZ aV h�Xjg^i� 
W�c�Ò X^Z YZh YZgc^�gZh Vhh^hiVcXZh VXi^kZh# LZh bdidg^hVi^dch 
XdjkgZci ZhhZcXZ! Y^ZhZa Zi ]nWg^YZ gZX]Vg\ZVWaZ! XdcÒ gbVci aV 
edankVaZcXZ Yj bdY�aZ# CdbeVXi bV^h V[Ò gb�! aZ CVeijg gZhiZ 
jcZ g�[�gZcXZ YVch hdc hZ\bZci#

RENAULT CAPTUR

RENAULT BOREAL 

Genault dévoile en 2026 le 7oreal, un modèle inédit qui enrichit 
son offre. Ce SUV de taille intermédiaire affi che un design 

audacieux, marqué par des lignes Ó uides et une signature lumi-
neuse distinctive. L’habitacle se veut spacieux et moderne, inté-
grant un double écran numérique et une connectivité avancée. 
Les équipements de confort incluent une conduite semi-auto-

nome et des aides à la sécurité complètes. C�té motorisations, le 
7oreal repose sur une plateforme électrifi ée, avec des versions 
hybrides et électriques offrant une autonomie adaptée aux longs 
trajets. Ce modèle illustre la volonté de Genault de diversifi er 
sa gamme et de répondre aux nouvelles attentes de mobilité. 
A découvrir prochainement dans le Goyaume.

sPéCIAL AUTO challenge.ma
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Avec l’ES90 EV, Volvo dévoile une berline 100 % électrique qui 
incarne l’élégance scandinave. Le design extérieur, Óuide 

et harmonieux, se distingue par une silhouette élancée et une 
signature lumineuse distinctive. L’habitacle, moderne et épuré, 
offre un espace généreux et un confort premium, avec un cockpit 
numérique intuitif et des matériaux durables. Les équipements 

incluent une connectivité complète, une conduite semi-autonome 
et des aides à la sécurité évoluées. C�té motorisations, l’ES90 EV 
repose sur une batterie de grande capacité, offrant une autonomie 
supérieure à 600 km et des performances équilibrées. Ce modèle 
illustre la volonté de Volvo de proposer une alternative électrique 
haut de gamme dans le segment des berlines.

VOLVO XC60 

VOLVO ES90 EV

LZ Kdakd MC+% W�c�ÒX^Z Zc '%'+ YÉjc gZhinaV\Z fj^ gZc[dgXZ 
hdc hiViji YZ sUK egZb^jb# LZ YZh^\c Zmi�g^Zjg \V\cZ Zc 

bdYZgc^i� \g}XZ | jcZ XVaVcYgZ gZk^h^i�Z Zi YZh dei^fjZh L:9 
eajh ZmegZhh^kZh# LÉ]VW^iVXaZ! ÒY�aZ | aÉZheg^i hXVcY^cVkZ! hZ 
Y^hi^c\jZ eVg jcZ VbW^VcXZ �ejg�Z! YZh bVi�g^Vjm YZ fjVa^i� Zi 
jcZ ̂ ciZg[VXZ cjb�g^fjZ Vb�a^dg�Z# LZh �fj^eZbZcih YZ Xdc[dgi 

^cXajZci jcZ XdccZXi^k^i� VkVcX�Z Zi YZh V^YZh | aV XdcYj^iZ 
gZc[dgX�Zh! iVcY^h fjZ aV h�Xjg^i� gZhiZ Vj XÃjg YZ aÉ^YZci^i� Kdakd# 
LZh bdidg^hVi^dch XdjkgZci YZh kZgh^dch ]nWg^YZh gZX]Vg\ZVWaZh 
Zi i]Zgb^fjZh dei^b^h�Zh! XdcÒgbVci aV edankVaZcXZ Yj bdY�aZ# 
CZ [VXZa^[i eZgbZi Vj MC+% YZ gZhiZg Xdbe�i^i^[ [VXZ | hZh g^kVjm 
VaaZbVcYh! Zc bVg^Vci �a�\VcXZ Zi iZX]cdad\^Z.

Akg^a $ BV^ '%'+
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Du nouveau dans la gamme de BYD Maroc avec la commercialisation de la SEAL 5, une berline hybride 
rechargeable dévoilée début décembre à Casablanca et désormais disponible dans le réseau Auto 
Nejma. Un lancement qui marque une étape supplémentaire dans la stratégie de la marque, qui entend 
renforcer sa présence sur le marché des motorisations électrifiées.  PAR D.J. 

L
e marché automobile 
marocain poursuit 
sa transition vers les 
motorisations électri-
fiées, porté notamment 

par l’essor des hybrides rechar-
geables. Dans ce contexte, BYD 
introduit la SEAL 5, une berline 
hybride rechargeable basée sur 
la plateforme DM-i, qui associe 
un moteur thermique de 1,5 litre 
à une motorisation électrique. 
Le modèle favorise une conduite 

majoritairement électrique au 
quotidien, avec une autonomie 
annoncée de plus de 1 050 kilo-
mètres.
Côté design,  cette berl ine 
adopte une signature lumi-
neuse moderne et des feux 
arrière travaillés, renforçant 
son identité visuelle. L’habitacle 
se distingue par des finitions 
soignées et un espace géné-
reux, complété par un coffre de 
508 litres. La connectivité est 

assurée par plusieurs ports USB 
et un chargeur sans fil de 15 W, 
tandis que le confort est renforcé 
par un écran tactile rotatif de 12,8 
pouces et une compatibilité Apple 
CarPlay et Android Auto. À cela 
s’ajoutent une caméra panora-
mique HD, une clé NFC et une 
série de dispositifs de sécurité, 
dont airbags multiples, assistance 
au maintien de voie et régulateur 
de vitesse adaptatif.
Sous le capot, la technologie 

Ia BVD PB>I 2 entre en scène
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hybride rechargeable DM-i 
combine le moteur essence et la 
batterie Blade, permettant une 
consommation réduite à 1,7 l/100 
km. La berline développe une puis-
sance de 212 chevaux, avec une 
accélération de 0 à 100 km/h en 7,5 
secondes et une vitesse maximale 
de 180 km/h.
Pour accompagner ce lancement, 
BYD s’appuie sur le réseau Auto 
Nejma, avec des ateliers certi-
fiés, des équipes formées aux 
technologies électrifiées et un 
taux de disponibilité des pièces 
de rechange de 95 %, afin de 
garantir fiabilité et maîtrise des 
coûts à long terme.
La SEAL 5 est proposée à partir 

de 259 900 DH pour la version 
Confort et 279 900 DH pour la 
version Design. Elle est commer-
cialisée dans plusieurs grandes 
villes, dont Casablanca, Rabat, 
Marrakech, Tanger, Agadir et 
Oujda. Avec ce nouveau modèle, 
BYD poursuit une stratégie 
progressive sur un marché en 
pleine évolution, marqué par 
une concurrence accrue et une 
demande croissante pour des 
solutions adaptées à l’usage 
quotidien.n

      Scannez le code QR 
pour visualiser la vidéo
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@eerv disersiÚe son occre 
serte
Chery confirme son implantation au Maroc avec une gamme hybride et hybride rechargeable désormais 
disponible dans le réseau. Trois modèles phares, le TIGGO 4 CROSS HEV, le TIGGO 7 PRO PHEV et le 
TIGGO 8 PRO PHEV, incarnent la stratégie de la marque, qui mise sur la technologie Chery Super Hybrid 
(CSH) pour répondre aux besoins de mobilité familiale, urbaine et professionnelle. Cette offre illustre 
la volonté de la marque d’allier confort, polyvalence et efficacité énergétique, tout en renforçant sa 
présence sur le marché marocain.  PAR D.J. 

@  oncrètement, l’ensemble des 
modèles TIGGO CSH partage 
un ADN commun axé sur l’ex-
périence utilisateur. Grâce à 

un système intelligent animé par un 
processeur Snapdragon, les véhicules 
offrent une interaction vocale naturelle, 
une navigation fluide et des interfaces 
modernes. Cette technologie facilite 
l’accès aux fonctions essentielles, même 
dans les environnements urbains les 
plus denses. Par ailleurs, les systèmes 

d’aide à la conduite ADAS de niveau 2, 
incluant régulateur adaptatif, maintien 
dans la voie et assistance au stationne-
ment, renforcent la sécurité, que ce soit 
sur autoroute ou en centre-ville.

TIGGO 4 CROSS HEV : 
LE SUV COMPACT URBAIN

@onçu pour les conducteurs 
recherchant maniabilité et 
connectivité, le TIGGO 4 CROSS 

HEV se distingue par un coffre modu-

lable allant de 460 à 1 220 litres, ainsi 
que par 34 espaces de rangement 
intelligents adaptés au quotidien. 
Il propose également des sièges 
ergonomiques c hauf fants  avec 
réglage électrique et une isolation 
acoustique renforcée par 32 points 
de traitement du bruit. Ce modèle 
représente une solution idéale pour 
un usage prioritairement urbain, 
offrant une modularité rare dans 
sa catégorie.
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@eerv disersiÚe son occre 
serte

TIGGO 7 PRO PHEV : 
LE SUV HYBRIDE POLYVALENT

>vec un coffre modulable de 475 
à 1 500 litres, le TIGGO 7 PRO 
PHEV s’adresse aux familles en 

quête d’espace et de flexibilité. Sa moto-
risation hybride CSH permet une auto-
nomie totale dépassant 1 200 km, une 
consommation réduite à 4,9 l/100 km en 
mode hybride et une recharge rapide de 
30 % à 80 % en seulement 19 minutes. Ce 
positionnement en fait un modèle adapté 
aux usages familiaux, professionnels et 
aux trajets inter-villes fréquents.

TIGGO 8 PRO PHEV :  
LE GRAND SUV 5+2 PLACES

Aestiné aux familles nombreuses, le 
TIGGO 8 PRO PHEV propose une 
configuration 5+2 places et un 

espace modulable atteignant 1 930 litres. 
Sa motorisation hybride de dernière géné-
ration offre une autonomie supérieure à 
1 200 km, un mode électrique de 90 km 
pour un usage quotidien et une recharge 
rapide de 30 % à 80 % en 20 minutes. Avec 
ses performances et sa capacité d’accueil, 
il constitue une alternative crédible aux 
grands SUV thermiques.
A noter qu’en matière d’équipements de 
sécurité, tous les modèles de la gamme 
intègrent jusqu’à 8 airbags, une struc-
ture haute résistance et une batterie LFP 
certifiée, résistante aux variations ther-
miques, à la poussière et aux conditions 
climatiques locales. Rappelons également, 
que la gamme CHERY TIGGO a obtenu 
plusieurs certifications 5 étoiles NCAP 
à l’international, confirmant son niveau 
de sécurité.n
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«L’arrivée d’EXEED constitue une nouvelle étape dans la stratégie de montée en gamme 
de M-AUTOMOTIV. Dans un contexte où les attentes des automobilistes marocains 
évoluent vers davantage de technologie, de performance, de sécurité et de mobilité 
durable, cette marque premium entend répondre à ces évolutions en combinant inno-
vation et sophistication»
Souhail Houmaini, Directeur général de M-AUTOMOTIV.

DFXFT 

BXBBD) la nouselle sitrine 
premium de M->RTOMOTFS
M-AUTOMOTIV poursuit son offensive sur le segment premium avec l’introduction d’EXEED, une marque 
chinoise haut de gamme dévoilée officiellement en janvier dernier. Trois mois après son lancement, 
EXEED s’installe progressivement sur le marché marocain, portée par son univers technologique de 
nouvelle génération baptisé EXLANTIX, véritable vitrine high-tech de la marque.  PAR D.J. 

M
récisément EXLANTIX 
intègre des solutions 
de pointe, dont la tech-
nologie REEV (Range 
Extended Electr ic 

Vehicle), combinant motorisation 
électrique, autonomie prolongée 
et optimisation énergétique. Basée 
sur des plateformes électriques de 
nouvelle génération, elle propose 
des performances renforcées, 
une autonomie améliorée et une 
conduite silencieuse. Toujours 
est-il qu’à travers ce lancement, 
EXEED met en avant sa stratégie 
orientée vers un luxe technolo-
gique durable, associant inno-
vation, design et sophistication 
dans le segment de la mobilité 
premium. 
«L’arrivée d’EXEED constitue une 
nouvelle étape dans la stratégie de 
montée en gamme de M-AUTO-
MOTIV. Dans un contexte où les 
attentes des automobilistes maro-
cains évoluent vers davantage de 
technologie, de performance, de 
sécurité et de mobilité durable, cette 
marque premium entend répondre à 
ces évolutions en combinant innova-
tion et sophistication», a souligné 
Souhail Houmaini, Directeur 
général de M-AUTOMOTIV. Il 
faut dire, que sur un marché en 
pleine transformation marqué 
par la transition énergétique, l’im-
portateur de la marque confirme 
son orientation vers des solutions 
automobiles à forte valeur tech-

nologique. De quoi rehausser 
les standards du secteur et 
accompagner les mutations de 
la mobilité au Maroc, a indiqué 
M. Houmaini.   

UN ADN PREMIUM

BXEED entend affirmer un 
véritable ADN premium, 
construit autour de l’in-

novation, du design et de la 

durabilité. Dans le détail, les 
motorisations hybrides et REEV 
de dernière génération sous les 
capots de la gamme commercia-
lisée dans le Royaume associent 
puissance, efficience et faibles 
émissions, tandis que son design 
sculpté, ses signatures lumi-
neuses futuristes et ses calandres 
tridimensionnelles traduisent, 
selon le constructeur, moder-

Souhail Houmaini, Directeur 
général de M-AUTOMOTIV.
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nité et mouvement. À l’intérieur, 
matériaux nobles, confort acous-
tique et finitions haut de gamme 
renforcent cette identité premium, 
enrichie par des technologies d’as-
sistance avancées. Enfin, avec des 
autonomies pouvant atteindre 1 
300 km selon les versions, EXEED 
propose une capacité de déplace-
ment élargie, en cohérence avec 
son orientation vers une mobilité 
technologique et durable.

TROIS MODÈLES POUR 
DÉBUTER 

Aistribuée exclusivement 
par M-AUTOMOTIV, la 
marque EXEED fait son 

entrée sur le marché marocain avec 
trois modèles distincts, à savoir le 
RX PHEV en versions 4x2 et 4x4, 
ainsi que les ES REEV et ET REEV, 
tous exposés dans un showroom 
dédié, situé sur le boulevard El 
Massira à Casablanca.n

EXEED RX 4X2 & 4X4  
éfj^e� YÉjc bdiZjg &#*L 
T<9I P=:K Y�kZadeeVci 
(+, X]ZkVjm! aZ GM P=:K 
)m' VhhdX^Z YncVb^hbZ Zi 
hdWg^�i�! idji Zc V[ÒX]Vci 
jcZ XdcXZei^dc bdYZgcZ# 
sdc YZh^\c Vi]a�i^fjZ! 
Zcg^X]^ YÉjcZ h^\cVijgZ 
ajb^cZjhZ VkVci"\VgY^hiZ! 
hÉVXXdbeV\cZ YÉjc YdjWaZ 
�XgVc ^bbZgh^[ YZ ')!+ÉÉ! 
d[[gVci jcZ Zme�g^ZcXZ YZ 
XdcYj^iZ Ój^YZ! h^aZcX^ZjhZ Zi iZX]cdad\^fjZ# TVg^[ YZ aVcXZbZci / (,. .%% 9=
Pdhh^W^a^i� Zhi Ydcc�Z YÉdeiZg edjg aV kVg^VciZ )m) YZ aÉZc\^c# AkZX jcZ ej^hhVcXZ YZ 
+%* X]ZkVjm! aZ GM P=:K )m) ]�g^iZ YÉjcZ igVchb^hh^dc ̂ ci�\gVaZ ̂ ciZaa^\ZciZ 0 YZ fjd^ 
VhhjgZg jcZ iZcjZ YZ gdjiZ ^beZXXVWaZ Zi YZh eZg[dgbVcXZh ig�h Veeg�X^VWaZh! hjg 
gdjiZ XdbbZ Zc d[[ gdVY# sdc ]VW^iVXaZ ajmjZjm! hZh Òc^i^dch egZb^jb Zi hZh bjai^"
eaZh bdYZh YZ XdcYj^iZ gZc[dgXZci hdc edh^i^dccZbZci YZ sUK ej^hhVci! ^che^gVci Zi 
V[Ògb�# ¿ eVgi^g YZ )-. .%% 9=

EXEED ET 
Pgdejah� eVg ),% X]ZkVjm 
Zi �fj^e� YÉjcZ WViiZg^Z 
YZ )% `L]! aÉ:T G::K 
d[[gZ &-% ̀ b YÉVjidcdb^Z 
�aZXig^fjZ Zi _jhfjÉ| 
& &-% `b YÉVjidcdb^Z 
idiVaZ! XdbW^cVci ej^h"
hVcXZ Zi ZcYjgVcXZ! 
hZadc aZ XdchigjXiZjg# 
sdc YZh^\c Ój^YZ Zi V�gd"
YncVb^fjZ! VhhdX^� | jc 
^ci�g^Zjg �ejg� Zi Y^\^iV"
a^h�! gZY�Òc^i! idj_djgh hZadc aV bVgfjZ! aZh hiVcYVgYh Yj sUK egZb^jb �aZXig^Ò�! 
Zc Vaa^Vci h�g�c^i� Zi bdYZgc^i�# ¿ eVgi^g YZ ).. .%% 9=

EXEED ES 
AkZX ),% X]ZkVjm Zi 
jcZ WViiZg^Z YZ )% `L]! 
aÉ:s G::K hZ edh^i^dccZ 
XdbbZ aV WZga^cZ �aZXig^"
Ò�Z aV eajh VkVci"\VgY^hiZ 
YZ aV bVgfjZ# :aaZ egdedhZ 
eg�h YZ &-% `b Zc bdYZ 
�aZXig^fjZ Zi _jhfjÉ| & &.% 
`b YÉVjidcdb^Z idiVaZ! 
djkgVci aV kd^Z | jcZ bdW^"
a^i� egZb^jb Zi YjgVWaZ# 
AkZX hdc YZh^\c [jijg^hiZ! 
hdc Xdc[dgi VXdjhi^fjZ Zi hdc ̂ ciZg[VXZ Y^\^iVaZ ̂ bbZgh^kZ! aZ bdY�aZ ̂ aajhigZ XaV^gZbZci 
aÉdg^ZciVi^dc iZX]cdad\^fjZ YZ aV bVgfjZ# ¿ eVgi^g YZ (,. .%% 9= 
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Geely Maroc accueille dans ses showrooms le Coolray restylé, une nouvelle version revisitée de son 
SUV compact emblématique. Ce modèle, qui se distingue par un design modernisé, un confort accru et 
des technologies embarquées de dernière génération, marque une étape importante dans l’évolution 
de la gamme, souligne le staff de la marque.   PAR D.J. 

B
sthétiquement, le Coolray 
adopte une face avant 
redessinée, plus large 
e t  h o r i z o n t a l e .  L e s 

nouveaux projecteurs affinés, 
associés à une signature lumi-
neuse moderne, confèrent une 
allure plus sobre et premium. Les 

pare-chocs retravaillés souli-
gnent, quant à eux, la montée 
en gamme stylistique. À l’inté-
rieur, l’accent est mis sur l’inno-
vation et l’expérience utilisateur. 
Le modèle inaugure le système 
intelligent «Flyme Auto», doté 
d’une interface fluide et intui-

tive. Selon les versions, il est 
associé à un grand écran central 
de 14,6 pouces, offrant une 
meilleure lisibilité et un confort 
accru. L’habitacle, pensé pour le 
conducteur, combine modernité 
technologique et atmosphère 
raffinée.

Ie Deelv @oolrav sÑoccre 
un restvlage 
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Côté confort et sécurité, le Coolray 
restylé intègre des équipements 
de pointe. Il propose un ensemble 
complet d’aides à la conduite 
(ADAS) de niveau 2, comprenant 
le régulateur de vitesse adaptatif, 
l’assistance au maintien dans la 
voie, le freinage automatique 
d’urgence et la surveillance active 
de l’environnement. La caméra à 
châssis transparent, permettant 
de visualiser la zone sous le véhi-
cule, constitue un atout supplé-

mentaire lors des manœuvres 
complexes.
Sous le capot, le SUV est animé 
par un bloc 1,5 litre turbo déve-
loppant 174 chevaux et 290 
Nm de couple, associé à une 
boîte automatique à double 
embrayage à 7 rapports (DCT7). 

Une motorisation qui assure une 
conduite dynamique, avec une 
accélération de 0 à 100 km/h en 
7,6 secondes.
Comptez 209 900 DH en fini-
tion Style (prix de lancement) 
pour repartir au volant de ce 
Coolray.n
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L
e lancement du nouveau Terri-
tory s’inscrit dans la stratégie 
Ford+, qui met l’accent sur 
l’électrification progressive, le 
développement des services 

numériques et l’amélioration du confort 
d’usage. Selon les responsables de la 
marque, ce SUV a été pensé pour 
répondre aux attentes d’une clientèle en 
quête de solutions plus efficientes, tout 
en préservant ses habitudes de conduite. 

Il illustre l’approche pragmatique de 
Ford en matière d’hybridation : accom-
pagner pas à pas la transition énergé-
tique, sans compromettre une expé-
rience automobile simple et accessible. 
«Le lancement du Ford Territory 2026 
hybride illustre notre volonté d’accom-
pagner l’évolution du marché marocain 
avec des solutions concrètes, accessibles et 
adaptées aux besoins réels des clients. Ce 
modèle traduit l’engagement de Ford et 

de SCAMA en faveur d’une mobilité plus 
efficiente, sans compromis sur le confort 
et la qualité», a déclaré Abdelouahab 
Ennaciri, Directeur général de SCAMA, 
lors d’une conférence de presse dédiée 
à la présentation du modèle. 
Sur le plan du design, le nouveau Terri-
tory se démarque clairement de son 
prédécesseur. Il adopte une calandre 
entièrement repensée, des feux de jour 
intégrés aux optiques LED ainsi que 

Ie Cord Territorv evbride se 
distingue

Scama, l’importateur de Ford au Maroc (Groupe Auto Hall), mise désormais sur le nouveau Territory 
2026. Un SUV compact qui s’inscrit dans la stratégie de la marque visant à renforcer son offre 
électrifiée sur le marché marocain.  PAR D.J. 
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des pare-chocs redessinés. Selon les 
finitions, il peut être équipé de jantes 
raffinées de 18 ou 19 pouces, renfor-
çant son allure moderne. À l’arrière, les 
feux bénéficient de retouches discrètes 
mais élégantes, apportant une touche 
supplémentaire de sophistication. L’en-
semble compose une silhouette dyna-
mique, parfaitement en phase avec les 
tendances stylistiques actuelles. Côté 
carrosserie, on note l’apparition de 
deux nouvelles teintes (gris cactus et 
vert oasis). 
À bord, le Territory dispose d’un habi-
tacle moderne. Ainsi, la planche de bord 
intègre deux écrans tactiles de 12,3 
pouces, l’un dédié à l’instrumentation 
numérique et l’autre au système multi-
média. L’ensemble est complété par un 
système audio immersif Arkamys 3D, 
offrant une expérience connectée, fluide 
et intuitive, en phase avec les standards 
actuels du segment. Enfin, le coffre, bien 
dimensionné, bénéficie d’un système 
d’ouverture et de fermeture électrique 
avec activation mains libres. 

Rn cochtail evbride 

Pous le capot, on retrouve un 
bloc essence de 1,5 litre turbo 
de 150 chevaux, couplé à un 

moteur électrique de 80 chevaux, 
soit une puissance combinée de 210 
chevaux, le tout assorti d’une batterie 
lithium-ion NCM de 1,83 kWh. Dispo-

sant d’une transmission 4×2, l’en-
semble se voit animé par une boîte 
de vitesses automatique. De quoi 
disposer au volant d’une conduite 
souple, silencieuse et réactive, idéale 
pour les trajets urbains comme pour 
les escapades interurbaines. Lors de 
notre essai, le Territory hybride s’est 
distingué par sa belle agilité, grâce à 
des accélérations franches, affichant 
une stabilité rassurante, un confort 
acoustique appréciable et une tenue 
de route convaincante. 
Toujours est-il que le Ford Territory 
2026 est disponible dès à présent sur 
le marché marocain, à partir de 315 
000 DH, se positionnant comme une 
alternative hybride accessible sur le 
segment des SUV compacts.n
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PRS # pich-up 7 DTM Maroc 
passe � lÑoccensise
GWM confirme son ambition au Maroc en élargissant sa gamme avec quatre 
nouveautés majeures : un SUV essence, un SUV hybride, un SUV hybride 
rechargeable et un pick-up polyvalent. Cette montée en puissance commerciale 
illustre la volonté de la marque de renforcer durablement sa compétitivité et de 
répondre aux attentes croissantes des automobilistes marocains en matière de 
diversité, de technologie et de mobilité moderne.  PAR D.J. 

P
elon le staff de GWM, cette 
offensive produit permet à 
la marque d’affirmer son 
pos i t ionnement  comme 

constructeur offrant des véhicules 
à même de combiner technologies 
avancées, performances, confort et 
accessibilité, tout en répondant aux 
besoins diversifiés du marché maro-
cain. Une stratégie qui s’accompagne 
d’un déploiement continu du réseau 
GWM à l’échelle nationale. Faut-il 
préciser que la marque dispose 
déjà de plus de dix points de vente 
et prévoit l’ouverture de nouvelles 
concessions dans plusieurs villes en 
2026. Objectif : renforcer sa proxi-
mité avec les clients et d’accompa-
gner la montée en puissance de sa 
gamme.
«Le marché automobile marocain 
connaît une évolution rapide, portée 
par une demande accrue en matière de 
technologie, d’efficience énergétique 
et de polyvalence», a déclaré Younes 
El Aouad. Et le Directeur général 
de GWM Maroc de poursuivre : «à 
travers cet élargissement majeur de 
notre gamme, GWM affirme sa volonté 
de proposer des solutions adaptées à 
chaque profil de conducteur, tout en 
rendant accessibles des technologies 
de haut niveau. Notre ambition est 
de construire une présence durable 

De dr. à g. : Younes El Aouad, Directeur Général de GWM Maroc, Chaima El Khamri, Brand Manager, 
Hicham Hasnaoui, Directeur Véhicules Privés-Tractafric Motors Maroc et le staff venu de Chine de 
la marque. 

au Maroc, fondée sur la qualité, l’in-
novation et la confiance». 
Une vision qui se traduit égale-
ment, selon l ’opérateur par une 
stratégie claire sur le segment des 
véhicules particuliers, portée par le 
réseau de distribution de la marque 
dans le Royaume. Cette offensive 
traduit notre volonté de proposer 
aux automobilistes marocains une 
offre claire, accessible et technolo-

giquement avancée. À travers cette 
nouvelle gamme GWM, nous adres-
sons des segments clés du marché 
des véhicules particuliers, avec des 
modèles pensés pour répondre aux 
usages quotidiens, aux attentes en 
matière de confort, de sécurité et 
de performance», a déclaré pour sa 
part Hicham Hasnaoui, Directeur des 
Véhicules Privés-Tractafric Motors 
Maroc.n
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Aeg�h aZ hjXX�h gZcXdcig� eVg 
aV kZgh^dc ]nWg^YZ �=:K�! <LB 
�id[[Z aV \VbbZ =VkVa ?da^dc 

VkZX aZ aVcXZbZci Yj cdjkZVj ?da^dc 
;L :hhZcXZ! jc sUK XdbeVXi Xdc_j\jVci 
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idji Zc gZhiVci VXXZhh^WaZ#
?jhiZbZci X�i� YZh^\c! aZ ?da^dc 
;L ZhhZcXZ VYdeiZ jcZ h^\cVijgZ 
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aZ Xdc[dgi YZh eVhhV\Zgh Zi aÉdei^b^hV"
i^dc YZ aÉZheVXZ# sdjh aZ XVedi! aZ =VkVa 
?da^dc ZhhZcXZ Zhi �fj^e� YÉjc bdiZjg 
&!*L TjgWd Y�kZadeeVci &*% X]! VhhdX^� 
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d[[gVci jc �fj^a^WgZ dei^bVa ZcigZ YncV"
b^hbZ! hdjeaZhhZ Zi Z[ÒXVX^i� �cZg\�"
i^fjZ# CZiiZ XdcÒ\jgVi^dc \VgVci^i jcZ 
XdcYj^iZ Ój^YZ Zi g�VXi^kZ! Vjhh^ W^Zc Zc 
b^a^Zj jgWV^c fjZ hjg gdjiZ# LZ bdY�aZ 
Zhi Y�Xa^c� Zc igd^h c^kZVjm YZ Òc^i^dc 
VÒc YZ g�edcYgZ | idjh aZh WZhd^ch �BI9! 
=I<= Zi TOP�# 
TVg^[ / | eVgi^g YZ '%. .%% 9=

Le Haval H6 PHEV fait son entrée sur 
le marché marocain avec des presta-
tions technologiques de haut niveau, 

combinant puissance, confort et autonomie 
électrique étendue.  Avec un empattement de 
2 738 mm et un volume de coffre de 560 litres, 
le HAVAL H6 PHEV offre une habitabilité géné-
reuse et un espace intérieur parfaitement 
adapté aux usages familiaux. Il se positionne 
comme un SUV hybride rechargeable inno-
vant, puissant et spacieux, alliant techno-
logie avancée, confort premium et efficience 
énergétique. Disponible en versions 4x2 et 
4x4, il est proposé en finition full options. On 
recense, entre autres, un toit panoramique, 
une caméra 360° HD, un système ADAS 
complet, avec stationnement autonome, 
un écran tactile nouvelle génération de 14,6 

pouces, une sellerie haut de gamme, ou des 
jantes alliage 19 pouces. 
Mécaniquement, le Haval H6 PHEV est 
animé par un groupe motopropulseur 
hybride rechargeable associant un moteur 
essence 1,5 l à une boîte hybride dédiée. 
La version 4x2, équipée de la transmission 
DHT1, développe 326 chevaux combinés. 
Quant à la version4x4, dotée de la trans-
mission DHT3 avec technologie Hi-4T, elle 
offre 364 chevaux combinés et une traction 
intégrale intelligente. L’autonomie élec-
trique atteint jusqu’à 106 km, idéale pour 
les trajets urbains en mode zéro émission. 
Le véhicule bénéficie également d’une 
recharge rapide DC supérieure à 35 kW, 
permettant de passer de 0 à 80 % en 30 
minutes. TVg^[ / | eVgi^g YZ (.) .%% 9=
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Avec l’ouverture de ce showroom et le lancement du T2 essence 
et du Dashing, Jetour confi rme son ambition : s’imposer comme 
un acteur émergent du marché marocain des SUV, en misant 

sur l’innovation, le design et la compétitivité. Cette implantation à 
Casablanca illustre notre volonté de rapprocher la marque de ses clients 
et de leur offrir une expérience automobile moderne et accessible".

DFXFT 

Rn nouseau seotroom et 
deux PRS inédits pour élargir 
la gamme
Le groupe Smeia a inauguré à Casablanca un showroom fl ambant neuf dédié à Jetour. Une ouverture qui 
marque une étape clé dans la stratégie de développement de cette marque chinoise, laquelle entend renforcer 
sa proximité avec les automobilistes et consolider son positionnement sur le segment des SUV.    PAR D.J. 

O
évélée lors du dernier 
Salon Auto Expo en 
septembre 2025, Jetour 
poursuit son expansion 

dans le Royaume. Selon le staff 
de la marque, l’ouverture de cette 
nouvelle plateforme à Casablanca 
s’inscrit dans une stratégie globale 
visant à offrir à la clientèle une 
expérience automobile moderne, 
accessible et en phase avec les 
attentes du marché. Toujours est-il 
qu’avec le lancement simultané 
du T2 essence et du Dashing, 
Jetour confirme son intention 
de s’imposer comme un acteur 
incontournable du segment des 
SUV. Et il faut s’attendre à voir 
cette gamme de véhicules s’étoffer 
dans les prochains mois au Maroc. 
En effet, sont annoncés les G700 
PHEV, G900 PHEV, F700 PHEV 
et T1 PHEV ; autant de modèles 
hybrides rechargeables qui vien-
dront compléter l’offre actuelle. 
Des véhicules qui s’inscrivent dans 
la catégorie des SUV utilitaires 
sportifs et tout-terrain.  
«Avec l’ouverture de ce showroom 
et le lancement du T2 essence et du 
Dashing, Jetour confi rme son ambi-
tion : s’imposer comme un acteur 
émergent du marché marocain 
des SUV, en misant sur l’innova-
tion, le design et la compétitivité. 
Cette implantation à Casablanca 
illustre notre volonté de rapprocher 
la marque de ses clients et de leur 
offrir une expérience automobile 

moderne et accessible», a souligné 
Youssef Kabli. Et le Directeur de 
Marque Jetour de poursuivre : 
«mais notre stratégie ne s’arrête 
pas là. Nous préparons activement 
l’extension du réseau Jetour dans 
le Royaume, avec de nouvelles 
ouvertures prévues à moyen 
terme à Rabat et à Marrakech. Ces 
implantations renforceront notre 

présence nationale et permettront 
à un plus grand nombre d’automo-
bilistes de découvrir nos modèles et 
de bénéfi cier de nos services».  
Quid des deux nouveaux modèles 
dévoilés par le staff de Jetour ? 
Désormais, à côté du SUV hybride 
rechargeable T2 i-DM, le Jetour 
T2 en version essence vient enri-
chir la gamme. Avec ses dimen-

Youssef Kabli, Directeur de Marque Jetour
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sions généreuses (4,78 m de long, 
2,00 m de large, 1,88 m de haut) 
et ses 5 places, il se positionne 
comme un véhicule polyvalent. À 
l’intérieur, le confort est assuré par 
un toit ouvrant panoramique, un 
écran tactile multimédia de 15,6’’, 
la compatibilité Apple CarPlay 
et Android Auto, ainsi qu’une 
recharge de téléphone sans fil. 
Sous le capot, on retrouve un bloc 
essence 1,5 T-6DCT, qui développe 
156 chevaux. À moins d’opter pour 
une variante plus puissante, à 
savoir le 1,5 T-7DCT qui délivre 
254 chevaux. Côté sécurité, le T2 
intègre des équipements de pointe, 
notamment le régulateur de vitesse 
avec alerte de survitesse, l’aide au 
démarrage en côte (HHC), ainsi 
que le contrôle de descente (HDC). 
La conduite est assistée par une 
caméra 360°, des projecteurs 
matriciels LED et un système de 
verrouillage centralisé. Le Jetour 
T2 est proposé en deux versions, 
à savoir la finition II proposée à 
360900 DH (1,5T-6DCT) et la 
IV proposée à 399900 DH (1,6T-
7DCT, cette dernière offrant des 
équipements supplémentaires 
comme les airbags tête avant/
arrière, un différentiel central à 
glissement limité et des jantes en 
aluminium de 20’’.  

@omptez également sur le 
Jetour Dashing, un SUV 
compact au design auda-

cieux, pensé pour séduire une 
clientèle jeune et urbaine. Ses 
dimensions équilibrées (4,59 m 
de long, 1,90 m de large, 1,68 m de 
haut) et son coffre modulable de 
486 à 977 litres en font un véhicule 
spacieux. À l’intérieur, le confort 
est assuré par une sellerie cuir, 
des sièges électriques chauffants 
et ventilés, un toit ouvrant pano-
ramique et une climatisation auto-
matique bi-zone. La connectivité 
est au rendez-vous avec un écran 
tactile central de 12,8’’ ou 15,6’’ 
selon finition, Apple CarPlay sans 

fil, la commande vocale intelli-
gente et l’affichage tête haute.  Le 
modèle dispose de deux moteurs 
au choix, à savoir le 1,5T-6DCT 
(156 chevaux) et le 1,6T-7DCT 
(197 chevaux). Côté sécurité, le 
Dashing intègre des équipements 
phares : airbags frontaux, laté-
raux et rideaux, régulateur de 
vitesse adaptatif, freinage d’ur-
gence autonome (AEBS), assis-
tance maintien de voie, caméra 
panoramique 360° et radars de 
stationnement.
Le Dashing est disponible en 

deux finitions : Premium à 249 
900 DH (1,5T-6DCT) et Luxury à 
279 900 DH (1,6T-7DCT), cette 
dernière offrant des équipements 
supplémentaires comme l’alerte 
de collision latérale, le châssis 
transparent à 180° et un système 
audio enrichi. Avec son design 
affirmé, ses aides à la conduite 
avancées et son rapport prix/
prestations, le Dashing ambi-
tionne de séduire une clientèle 
jeune et urbaine en quête de SUV 
connecté, sécurisé et accessible, 
dixit le staff de Jetour. n

      Scannez le code QR 
pour visualiser la vidéo
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HDM) la nouselle occensise 
sud-coréenne au Maroc
M-AUTOMOTIV a officialisé récemment l’arrivée de la marque sud-coréenne KGM (KG 
Mobility) au Maroc. Avec une gamme variée, SUV, pick-up et modèle électrique, KGM entend 
séduire les automobilistes marocains grâce à un design affirmé, des technologies de pointe 
et une politique tarifaire compétitive.  PAR D.J. 

>  la suite de son rachat 
par le conglomérat 
sud coréen KG Group 
en 2022, SsangYong 

Motor a officiellement adopté une 
nouvelle identité début 2023 pour 
devenir KG Mobility (KGM). Un 
changement de nom qui marque 
un tournant pour le constructeur, 
fondé en 1954 et reconnu pour son 
savoir faire dans les SUV, 4X4 et 
autres véhicules robustes. Il faut 
dire que l’arrivée de KGM au Maroc 
s’inscrit dans la continuité d’un 
héritage déjà établi. Présente sur 

le marché marocain depuis 1995 
sous son ancienne appellation, la 
marque revient aujourd’hui avec 
une approche modernisée de la 
mobilité. «Le lancement de KGM 
au Maroc marque l’ouverture 
d’un nouveau chapitre», souligne 
Souhail Houmaini. Le Directeur 
général de M AUTOMOTIV ajoute : 
« avec des modèles performants, 
robustes et élégants, KGM répond 
aux attentes des automobilistes 
marocains en quête de confiance, 
de technologie et de plaisir de 
conduite ». 

Selon Jaoued Boussakouran, 
Directeur de la marque KGM, cette 
nouvelle orientation repose sur 
l’innovation et la durabilité, avec 
une transition vers l’électrifica-

L’arrivée de KGM sur le marché marocain 
s’appuie sur un héritage déjà bien implanté. 
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HDM) la nouselle occensise 
sud-coréenne au Maroc

tion et les technologies de pointe, 
incarnée notamment par le SUV 
100 % électrique Torres EVX. La 
marque revendique également un 
design audacieux et contemporain, 
illustré par des modèles tels que le 
Torres ICE, le Tivoli ou le Rexton, 
tout en mettant l’accent sur l’acces-
sibilité et la fi abilité. Pour Houda 
Mouhssine, Directrice marketing 
et communication de M-AUTO-
MOTIV, le slogan de la marque, 
«Enjoy with confi dence», traduit 
cette philosophie : offrir le plaisir de 
conduire en plaçant la confi ance, la 
sécurité et la qualité au cœur de l’ex-
périence. Aussi, pour accompagner 
son arrivée sur le marché marocain, 
KGM s’appuie sur trois premiers 
points de vente : deux à Casablanca 
(Lissasfa et Bandoeng) et un à 
Rabat, sur le boulevard Hassan II.

Aès son arrivée au Maroc, 
KGM déploie une gamme 
var iée couvrant  bon 

nombre d’usages, du SUV urbain au 
pick up, en passant par les modèles 
électriques et familiaux. Commen-
çons par le Tivoli, un SUV urbain, 
combinant dynamisme et praticité 
grâce à son moteur essence 1,5 l 
turbo et son habitacle fonctionnel. 
Un cran au-dessus, on retrouve le 
Torres ICE, un SUV polyvalent 
qui dispose d’un design original, 
d’un habitacle moderne doté d’un 
écran central 12,3 pouces et d’un 
toit ouvrant lumineux, et qui est 
animé par un le même 1,5 l turbo 
essence de 163 chevaux que son 
petit frère le Tivoli. 
A moins de lui préférer la variante 
100% électrique qui étrenne un 

bloc de 207 chevaux pour une auto-
nomie de 462 km WLTP. Au rayon 
SUV haut de gamme, on recense le 
Rexton, qui se distingue par son 
moteur diesel 2,2 l de 202 chevaux, 
sa transmission 4x4 intelligente et 
son intérieur premium avec cuir, 
sièges ventilés et toit panoramique. 
Enfi n, le Musso Grand, un pick up 
d’apparence robuste, offre 202 
chevaux en diesel, une double 
cabine spacieuse et un plateau 
arrière renforcé, pensé autant pour 
les usages professionnels que pour 
les loisirs.
Et selon M AUTOMOTIV, l’offre 
KGM a été bien pensée pour 
répondre aux spécifi cités du marché 
national. Adaptée aux usages cita-
dins, familiaux ou professionnels, 
elle se distingue par un rapport 
qualité/prix attractif, position-
nant KGM comme une alternative 
crédible et différenciante face aux 
acteurs déjà présents. Justement, 
le Tivoli démarre à 259 900 DH 
(fi nition Confort AT). Une fi nition 
dite «Pro AT», confi gurée spécifi -
quement pour les professionnels 
est affi chée à 239 900 DH. Comptez 
un tarif d’attaque de 409 900 DH 
(finition Confort 2WD) pour 
repartir au volant du Rexton. Ce 
dernier bénéficie lui aussi d’une 
fi nition «Pro» à un tarif préféren-
tiel de 379 900 DH. S’agissant du 
Torres essence, il se vend à partir de 
349 900 DH (fi nition Confort AT). 
Quant à la variante électrique de ce 
même Torres, elle débute à 529 900 
DH. Reste le pick-up du Musso 
Grand dont la version d’entrée 
de gamme est négociable à partir 
de 399 900 DH. n

bloc de 207 chevaux pour une auto-

Tivoli.

Torres.

Rexton.

Musson Grand.

Torres EVX.

Le lancement de KGM au Maroc symbolise l’ouver-
ture d’un nouveau chapitre dans notre vision de 
la mobilité. Avec des modèles à la fois perfor-

mants, robustes et élégants, KGM répond parfaitement 
aux attentes des automobilistes marocains en quête de 
confi ance, de technologie et de plaisir de conduite». 

Souhail Houmaini, Directeur général de M-AUTOMOTIV. 

DFXFT 

Directeur général de M-AUTOMOTIV. 
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Distribuée au Maroc par Tractafric Motors, la marque Zeekr mise depuis peu sur un nouveau modèle, 
à savoir le 7X. Ce SUV 100 % électrique ambitionne de s’imposer sur le segment premium grâce à un 
design contemporain, des technologies de pointe et des performances électrisantes.  PAR D.J. 

56  Tendance Auto 

4X) la nouselle occre électrinue 
de Weehr

F
l faut dire, que ce lance-
ment marque une étape 
importante dans le déploie-
ment national de la marque 

chinoise et confirme son ambition 
de s’imposer sur le segment de 
la mobilité électrique premium 
dans le Royaume. «Avec le lance-
ment du Zeekr 7X au Maroc, nous 
définissons un nouveau bench-
mark dans la mobilité électrique 
premium», a déclaré face à la 
presse Hicham Hasnaoui. Et le 
Directeur de la marque Zeek de 
poursuivre : «ce SUV combine 
autonomie, performances et 

technologies de pointe, tout en 
répondant aux attentes des clients 
marocains en matière de confort, 
de sécurité et de design». 
Conçu au centre de design Zeekr 
de Göteborg, le 7X adopte une 
esthétique scandinave épurée. 
Long de 4,79 m, il associe lignes 
sculptées, phares LED effilés 
et feux arrière traversants. 
Ses jantes de 21 pouces et son 
assise lui confèrent une allure 
dynamique et raffinée. L’ha-
bitacle offre un espace digne 
d’un SUV grand format, malgré 
des dimensions extérieures 

intermédiaires. S’agissant des 
finitions, elles sont raffinées 
et les sièges équipés de fonc-
tions de massage, de chauffage 
et de ventilation soulignent le 
confort. L’écran tactile HD de 16 
pouces, associé à un affichage 
tête haute en réalité augmentée 
de 36,2 pouces, vient clairement 
renforcer l’expérience premium. 
Si le 7X séduit par sa modula-
rité, c’est sur le terrain du range-
ment qu’il fait fort ! Comptez 32 
espaces de rangement, assortis 
d’un coffre arrière de 616 litres, 
extensible à 1 978 litres, en plus 
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4X) la nouselle occre électrinue 
de Weehr

d’un coffre frontal de 62 litres. 
Reposant sur une architecture 
électrique de 800 V, le Zeekr 7X 
propose plusieurs motorisations 
adaptées à différents profils de 
conduite. A commencer par la 
version Core, en propulsion et 
développant 416 ch, qui offre une 
autonomie pouvant atteindre 
480 km WLTP, idéale pour un 
usage quotidien. A moins d’opter 
pour la version Long Range qui 
porte cette autonomie à 615 km 
grâce à une batterie de 100 kWh, 
répondant aux besoins de ceux 
qui privilégient les longs trajets 
sans contrainte de recharge.

Bnfin, la version Privilège, 
dotée d’une transmission 
intégrale et délivrant pas 

moins de 630 ch, se distingue par 
des performances de belle facture : 
le 0 à 100 km/h est abattu en seule-
ment 3,8 secondes, tandis que la 
suspension pneumatique active 
et les modes tout-terrain assurent 
une conduite optimale sur tous 
les terrains. Faut-il souligner que 
les batteries offrent une recharge 

parmi les plus rapides du marché: 
de 10 à 80 % en 13 minutes sur 
une borne DC de 350 kW, grâce à 
une capacité de charge maximale 
de 450 kW.
À noter que le Zeekr 7X intègre 
une puce spécifique dite «Qual-
comm Snapdragon 8295», 
garantissant une interface fluide 
et réactive. Il est équipé, par 
ailleurs, de douze caméras, d’un 
radar de pointe et des dernières 

aides à la conduite intelligente 
(ADAS). Certifié 5 étoiles aux 
crash-tests Euro NCAP, il répond 
aux standards de sécurité les 
plus exigeants, bien aidé par son 
freinage d’urgence autonome, 
son assistance au maintien de 
voie et son régulateur de vitesse 
adaptatif. Comptez un tarif d’at-
taque très compétitif de 575 000 
DH pour repartir au volant du 
Zeekr 7X. n
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@
’est autour de Pise que j’ai 
repris goût à l’ADN Alfa. On 
ne va pas se mentir : elle a un 
air de « petite Ferrari », mais 

sans en faire trop. On sait à quel point 
les Marocains ont aimé la Giulietta 
pour son élégance et son tempéra-
ment ; la Tonale reprend exacte-
ment ce flambeau, avec les standards 
d'aujourd'hui.

Rne concérence de presse 
� l$ancienne 

@e qui  m'a marqué,  c 'est  le 
discours de la marque. Pendant 
que les autres constructeurs 

vous vendent des tablettes géantes, 
les ingénieurs italiens nous ont parlé 
de répartition des masses, de distri-
bution de puissance et de différentiel 
à glissement limité (LSD). C’est rare, 

c’est rafraîchissant, et ça se sent dès  
le premier virage.

Ie ressenti 7 une sraie 
maceine � conduire 

>u volant de la version hybride 
rechargeable de 280 ch, j’ai été 
frappé par la précision. La direc-

tion est chirurgicale. Dans les enchaî-
nements serrés des collines toscanes, 

>lca Oomeo Tonale   

IÑeéritière de la Diulietta

Avec la Tonale, Alfa Romeo signe le retour d’un modèle compact au caractère affirmé. Présentée comme 
la digne héritière de la Giulietta, elle incarne à la fois le style latin et l’évolution technologique de la 
marque. Plus qu’un simple SUV, elle se veut le symbole d’une nouvelle génération Alfa, fidèle à son 
ADN sportif tout en adoptant les standards modernes.  PAR  AMINE BOUHARAOUI

 Essai
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Ies moteurs pour le Maroc 

@’est le point crucial : le cœur reste 
100% FCA (Fiat Chrysler), pas 
de moteurs partagés ici.

Le Diesel Multijet est sans doute le moteur 
le plus attendu. Conçu pour offrir confort 
et endurance, il s’annonce idéal pour les 
longs trajets, notamment sur l’autoroute 
reliant Casablanca à Marrakech.À ses 
côtés, le Plug-in Hybride de 280 ch se 
distingue par sa polyvalence et sa puis-
sance. Mis à l’épreuve en Italie, il s’est 
révélé être une véritable petite bombe, 
doté d’une transmission intégrale qui 
accentue son dynamisme.

le train avant mord la corde sans hésiter. 
On ne subit pas le poids des batteries, 
on place la voiture au millimètre. J'ai 
retrouvé ce comportement de citadine 
sportive : ça vire à plat, ça réagit au 
quart de tour, et on sent exactement ce 
que font les roues. On n'est pas dans un 
simulateur informatique, on est dans 
une vraie Alfa.

I$art de sisre italien 

> l’intérieur, pas de fioritures 
inutiles. On a le retour du cuir 
rouge, et honnêtement, il n'y a 

que dans une Italienne que ça ne fait pas 
« too much ». Le détail qui change tout ? 
Les palettes de changement de vitesse 
en métal. Elles sont énormes, froides au 
toucher et fixes sur la colonne. Quand 
vous descendez un rapport, le « clic » 
est sec, mécanique. Même le GPS est 
local : il vous annonce les radars avec 
une précision typiquement italienne.

Enfin, le 2.0 Turbo de 270 ch incarne 
une version plus radicale, pensée pour 
répondre aux exigences du marché du 
Moyen-Orient, où performance et robus-
tesse sont des atouts incontournables.

Serdict

La Tonale n'est pas un énième SUV 
de plus. C’est la preuve qu’on peut 
faire une voiture moderne sans 

sacrifier le plaisir de piloter. Si vous 
cherchez un ordinateur sur roues, passez 
votre chemin. Si vous voulez un style 
affirmé, un châssis affûté et ce grain de 
folie latin, vous allez l'adorer.n

      Scannez le code QR 
pour visualiser la vidéo

Akg^a $ BV^ '%'+
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P
ur la fiche technique, le 
chiffre tombe comme un 
couperet : 2,1 tonnes. Pour 
un habitué de la légèreté de 

l’A110, c'est un choc. On s’attend à 
conduire une masse high-tech sans 
âme entre Malaga et Marbella. Pour-
tant, dès que la route s'est mise à 
tournicoter vers l'arrière-pays, mes 

doutes se sont envolés aussi vite que 
les gouttes sur le pare-brise.

Ie pisot maginue

@e qui frappe tout de suite, 
c'est cette sensation étrange 
au volant. Grâce au Torque 

Vectoring et ses trois moteurs, la 
voiture ne se contente pas de suivre 

la courbe. Elle pivote. On sent 
physiquement l'arrière pousser 
pour aider le nez à plonger dans la 
corde. C’est une agilité artificielle, 
certes, mais tellement jouissive. On 
oublie la masse, on place le train 
avant au millimètre, et l'électro-
nique s'occupe de faire tourner ce 
gros bébé comme une ballerine.

>lpine >06-  Deux tonnes nui sasent 
danser sous la pluie

Annoncée à plus de deux tonnes sur la fiche technique, l’A390 pouvait laisser craindre une lourdeur 
sans âme. Pourtant, dès les premiers virages entre Malaga et Marbella, le SUV électrique d’Alpine 
balaie les doutes. Agilité artificielle mais grisante, puissance maîtrisée sous l’orage et confort raffiné 
sur la côte : notre essai révèle une machine capable de conjuguer performance et sérénité, fidèle à 
l’esprit de Dieppe.  PAR  A. B.

 Essai
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1-- ceesaux dans 
le déluge

L'essai a pris une autre tour-
nure quand l'orage a éclaté 
sur les sommets. Dans ces 

conditions, avec 400 chevaux 
sous le pied, on s'attend à ce que ça 
patine ou que l'électronique coupe 
tout. Rien de tout ça. La voiture 
reste ventousée au bitume. J'ai pu 
maintenir des vitesses élevées, tout 
en gardant une marge de sécurité 
totale. Le ressenti dans la pédale 

de frein est aussi une excellente 
surprise. Souvent, sur les électri-
ques, c'est spongieux. Ici, avec le 
système Brembo, c'est ferme et 
direct. On dose l'arrêt avec préci-
sion, sans cette sensation de lutter 
contre l'inertie.

Ia sie � bord

Pur le retour, en longeant la 
côte, j'ai baissé le rythme. Le 
silence est impressionnant, 

le confort de suspension gomme 

bien les raccords de bitume. C'est 
propre, bien fini, même si j'ai dû 
baisser un peu la tête pour ne pas 
toucher le plafond à l'arrière à cause 
de cette ligne de toit fuyante. C'est 
le prix à payer pour le style.

Ie Serdict

L’A 3 9 0  n e  re mp l a c e  p a s 
l'A110, elle la réinvente pour 
la famille. C'est une voiture 

capable de vous donner le sourire 
dans un col de montagne sous le 
déluge, avant de vous ramener dans 
un calme royal à l'hôtel. L'esprit de 
Dieppe est bien là, caché dans les 
processeurs.n

      Scannez le code QR 
pour visualiser la vidéo

Akg^a $ BV^ '%'+
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M
our ce roadtrip à Majorque,  
le premier constat est visuel : 
le passage au gabarit supé-
rieur lui fait un bien fou. Avec 

15 cm de plus, le C5 Aircross change 
de dimension. L’ancienne génération 
n'était pas minuscule, mais elle finis-
sait par paraître un peu étroite face à la 
concurrence actuelle. Aujourd'hui, avec 
ses 4,65 m, il a enfin la prestance qu'il 
lui fallait. On sent tout de suite que la 

voiture est plus stable, mieux assise sur 
la route, et cela se traduit par un espace 
intérieur vraiment généreux.

Rn eabitacle pensé 
comme un salon 

> l'intérieur, le concept C-Zen 
Lounge prend tout son sens. 
On est accueilli par de vérita-

bles fauteuils électriques en cuir. Ce 
ne sont pas juste des sièges, mais des 

assises massantes ultra-confortables 
qui changent radicalement l'expé-
rience de voyage. Le grand toit ouvrant 
panoramique apporte une luminosité 
incroyable, ce qui renforce encore cette 
sensation d'espace. Côté technologie, 
l'écran est massif et l'interface est enfin 
fluide et moderne. C’est un environ-
nement très propre, sans fioritures 
inutiles, où l'on se sent tout de suite 
apaisé.

@itro�n @2 >ircross   Ie tapis solant 
gagne en maturité

C’est sur l’île de Majorque que Citroën a choisi de dévoiler son nouveau SUV. Dans ce décor méditerranéen, 
entre Palma et les villages environnants, l’essai prend une dimension particulière : on quitte la recherche 
de performance pure pour entrer dans ce que la marque appelle le «C-Zen Lounge», une philosophie 
tournée vers le confort et la sérénité. Ici, plus qu’un chrono, on cherche le tapis volant, une expérience 
de conduite apaisée et fluide. Après des milliers de kilomètres parcourus au volant de l’ancienne 
génération, ce rendez-vous marquait un tournant attendu avec impatience.    PAR  A. B.

 Essai
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Rne conduite digne d$une 
DP eistorinue 

@'est sur la route que le change-
ment est le plus flagrant. Sur 
l'ancienne génération, la suspen-

sion faisait un boulot correct mais 
imposait un roulis important en virage. 
Il fallait apprendre à faire confiance 
à ce balancement de la caisse auquel 
on s'habitue vite. Sur ce modèle 2026, 
Citroën a trouvé l'équilibre parfait. La 
voiture est beaucoup plus rigoureuse 
et mieux tenue sur ses appuis, tout en 
conservant un confort de roulement 
digne d'une DS d'époque. La direc-
tion est d'une douceur remarquable, 
très légère, ce qui rappelle un peu le 
feeling d'une Rolls-Royce. On dirige 

la voiture sans aucun effort, avec une 
fluidité totale.

IÑecÚcience de l$Evbride 
.62 

Pous le capot, l'hybride rechar-
geable de 195 ch fait oublier les 
anciens moteurs thermiques. Le 

mode électrique est particulièrement 
relaxant pour naviguer dans Palma 
et les petits villages majorquins. En 
termes d'efficacité pure, on est un cran 
au-dessus de l'ancien 2.0 HDI. C’est un 
moteur qui vous force à rouler tran-
quillement, même si ses réserves de 
couple sont plus que adéquates pour 
relancer quand on en a besoin. Pour le 
moment, nous n'avons aucune infor-

mation officielle sur les motorisations 
qui arriveront au Maroc, notamment 
pour le Diesel, mais cette version 
hybride pose des bases très solides.

Ie Serdict 

Le C5 Aircross 2026 n'est plus le 
petit SUV familial qu'on connais-
sait. Il est devenu un grand 

voyageur, plus imposant, plus stable 
et incroyablement confortable. S’il 
perd ses trois sièges arrière indivi-
duels, ce qui est dommage pour la 
modularité, il gagne une qualité de 
finition et un plaisir de roulement qui 
le placent tout en haut de sa catégorie. 
C'est une voiture qui ne cherche pas 
à être sportive, mais qui excelle dans 
ce qu'elle promet : vous transporter 
dans un calme absolu. C’est sans doute 
l’un des meilleurs choix actuels pour 
ceux qui privilégient le bien-être au 
volant. n

      Scannez le code QR 
pour visualiser la vidéo

Akg^a $ BV^ '%'+
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Le Leapmotor B10 illustre la nouvelle vague de SUV chinois taillés pour l’Europe. Fruit de l’alliance avec 
Stellantis, il combine une habitabilité impressionnante, un design minimaliste inspiré de l’Art déco et 
une effi cience record. Avec une consommation digne d’une citadine et le confort d’un grand SUV, ce 
modèle encore absent du marché marocain mérite déjà l’attention : il annonce une nouvelle manière 
de penser la mobilité, entre sobriété énergétique et modernité.  PAR  A. B.

L
ubliez la Promenade des 
Anglais, Nice est un enfer 
pour conduire. C’est en 
fuyant la ville pour atta-

quer les routes de montagne de l’ar-
rière-pays niçois que j’ai pu réellement 
tester ce Leapmotor B10. Ce SUV est le 
fruit de l’alliance avec Stellantis : c'est 
une base chinoise adaptée aux routes 
européennes, et ça se sent. J’ai telle-
ment été absorbé par les paysages de 

la Côte d'Azur, fenêtres et toit ouvrant 
ouverts entre mer et sommets, que je 
suis arrivé avec 30 minutes de retard 
à la conférence de presse.

Rne eabitabilité nui cait 
peur

Aès qu'on s'installe, c'est le choc. 
On est sur un SUV de 4,52 m, 
mais à l'intérieur, le volume est 

colossal. C'est simple : l’espace arrière 

est si généreux qu'il vous fait douter 
de la taille réelle de la voiture. On a 
l'impression d'être dans le grand frère 
C10, pourtant bien plus long. C’est 
une prouesse d'optimisation ; on y est 
tellement à l'aise qu'on en perdrait 
presque ses repères de dimensions 
extérieures.
Côté design, c’est le minimalisme 
absolu. Il n’y a aucun bouton physique 
sur la planche de bord. Habituellement, 

  Ieapmotor B.-  Rn PRS ceinois pensé    
 pour lÑBurope

 Essai

sPéCIAL AUTO challenge.ma



Tomobile.net OfficielEN PARTENARIAT AVEC 65

je déteste ça, mais ici, le style s'inspire 
d'une élégance Art déco très épurée 
qui colle bien à l'esprit du véhicule. 
C’est fluide, moderne, et ça apporte 
une vraie sérénité, même quand la 
route devient technique.

IÑecÚcience dÑune citadine) 
le concort dÑun PRS

Qechniquement, la version élec-
trique que j'ai testée est une 
propulsion de 218 chevaux. Ce 

qui marque immédiatement, c'est 
la facilité : la voiture se mène sans 
aucun effort. Mais la vraie surprise 
vient de la consommation. Avec une 
moyenne de 14 kWh/100 km, le B10 
consomme comme une petite cita-
dine tout en offrant l'espace d'un vrai 

SUV. L'autonomie de 434 km (WLTP) 
est convaincante, mais attention : la 
version REEV (électrique à prolon-
gateur d’autonomie) arrive bientôt, 
et c’est clairement celle qu’il faudra 

privilégier pour plus de polyvalence.

Ie serdict

Le B10 n'est pas encore disponible 
au Maroc, mais il faudra garder 
un œil dessus. Il combine une 

consommation record et un confort 
de haut vol. Le fait d'être soutenu 
par le réseau Stellantis pour l'après-
vente sera un avantage énorme quand 
il débarquera chez nous. Il a réussi 
l'exploit de me faire oublier l'absence 
de boutons physiques par son atmos-
phère unique et son espace intérieur 
tout simplement démesuré. n

      Scannez le code QR 
pour visualiser la vidéo

Akg^a $ BV^ '%'+



L
ubliez tout ce que vous savez 
sur la silhouette de la Clio. 
Après l'avoir découverte en 
statique à Paris, c’est sur 

les routes de Cascais, au Portugal, que 
j'ai pu réellement prendre la mesure 
de cette sixième génération. Le choc 
visuel est réel : Renault signe une véri-
table rupture stylistique. Sous certains 
angles, elle peut faire penser à une 
Mazda 3, mais en vrai, elle possède une 
présence physique et des proportions 
que les photos ne restituent pas. Avec 

ses feux arrière au dessin très italien, 
elle va clairement faire sensation lors de 
son arrivée sur le marché marocain.

IÑadieu au diesel et 
la corce du .+5 l 

Pous le capot, c’est la fin d'une 
époque : le diesel tire sa révé-
rence. Pour cet essai, je me suis 

concentré sur la version hybride qui 
monte en gamme en passant du 1.6 
au 1.8 litre. Ce "upsizing" change radi-
calement la donne. Grâce à l'apport 

des batteries, la voiture affiche des 
chiffres de reprises sur le 80-120 km/h 
dignes d'une Clio Williams ou d'une 
RS 172. C’est exactement ce que l’on 
demande à une citadine moderne : 
cette capacité à bondir pour dépasser 
en toute sécurité. La conduite reste très 
directe, on n'a jamais l'impression de 
commander un ordinateur. Le châssis 
a d'ailleurs tellement progressé qu'on 
a le sentiment de piloter une compacte 
du segment supérieur, comme une 
Mégane ou une Golf.

Oenault @lio 3  Ia citadine ceange de 
dimension � @ascais

La Clio 6 marque une véritable rupture. Testée sur les routes de Cascais, elle surprend par son style 
audacieux, son moteur hybride 1.8 litre et une polyvalence qui dépasse le cadre des citadines. Plus 
moderne, plus agile et capable de rouler en électrique jusqu’à 130 km/h, elle s’impose désormais 
comme une alternative crédible aux compactes.  PAR  A. B.

66  Essai
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pour visualiser la vidéo



IÑélectrinue sÑimpose) 
m�me � .0- hm,e

L’aspect le plus bluffant reste le temps 
passé en mode EV. La voiture est 
capable de rouler en 100% élec-

trique jusqu’à 130 km/h, et l’omnipré-
sence du moteur électrique, même sur 
autoroute, est impressionnante. Pour 
situer la performance de ce nouveau bloc 
1.8 hybride, j'ai effectué un roadtrip de 
900 km avec le nouveau Dacia Bigster 
(qui mesure pourtant 4,57 m). Malgré 
une charge complète de passagers, 
l'autoroute à 120 km/h et des passages 
en montagne, j'ai parcouru 50 % du trajet 
en électrique pour une consommation 

l'abandon de la boîte CVT sur les ther-
miques au profit d'une boîte à double 
embrayage bien plus réactive. Au final, 
cette Clio 6 est une réussite totale. Elle 
perd le diesel mais gagne une polyva-
lence incroyable et des phares LED 
ultra-puissants. Elle ne se contente 
plus de dominer son segment, elle 
devient une alternative sérieuse aux 
berlines compactes plus chères. n

moyenne de 4,7 l/100 km. Sur mon 
essai de la Clio au Portugal, j’ai relevé 
5,1 l/100 km, mais je roulais à un rythme 
soutenu car je devais filer en Espagne 
pour rejoindre l'essai de l'Alpine A390.

Ie serdict

Oenault a aussi écouté les conduc-
teurs avec le "bouton magique" 
qui permet de configurer les 

ADAS en deux clics. On salue aussi 

67
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Oétromobile /-/3  Ie sasoir-caire 
marocain a créé lÑésénement
Pour la première fois, le Maroc a pris part au prestigieux Salon Rétromobile de Paris, dont la 50ème 
édition s’est tenue du 28 janvier au 1er février courant au Parc des Expositions de la Porte de Versailles. 
Cet événement mondial, consacré aux voitures anciennes et à leur univers, attire chaque année près 
de 150 000 visiteurs et rassemble plus de 600 exposants et 1 500 véhicules.   PAR D.J. 

F
nauguré en présence de l’Ambas-
sadrice du Royaume en France, 
Samira Sitail, du Directeur général 
de la Maison de l’Artisan, Tarik 

Sadik, et du Directeur du salon, Romain 
Grabowski, le pavillon du Maroc s’est 
étendu sur 120 m². Il a accueilli six 
exposants marocains et a mis en avant 
la richesse des métiers traditionnels 
appliqués à l’automobile. Les visiteurs 
y ont découvert notamment la «Menara», 
première voiture Made in Morocco, 
conçue à l’initiative de Feu Sa Majesté 
le Roi Hassan II.
Sous le thème «L’artisanat marocain au 
service du patrimoine automobile histo-
rique», le stand marocain a proposé 
une scénographie immersive. Outre un 
showroom dédié aux articles en cuir et 
la Menara, une Peugeot 402 de 1928 a 
été exposée de manière pédagogique : 
une moitié restaurée et l’autre laissée 

volontairement en cours de restauration. 
Cette présentation originale a permis aux 
visiteurs de comprendre les étapes et la 
complexité du travail de restauration.
Portée par un partenariat entre la Maison 
de l’Artisan et la Fédération Marocaine 
des Véhicules Anciens (FMVA), cette 
participation a clairement mis en valeur 
le capital humain, à promouvoir l’arti-
sanat comme pilier de la préservation du 
patrimoine automobile et à positionner 
le Maroc comme une destination crédible 
et compétitive dans la restauration de 
véhicules anciens. Dans ses déclarations, 
l’Ambassadrice Samira Sitail a insisté sur 
l’importance de préserver ce patrimoine 
et de transmettre les savoir-faire qui y 
sont liés. Elle a souligné que le Maroc 
est le premier pays invité à participer à 
ce Salon, une reconnaissance internatio-
nale qui offre une grande visibilité aux 
compétences marocaines.

De son côté, Tarik Sadik, Directeur 
général de la Maison de l’Artisan, a 
rappelé que plusieurs véhicules exposés 
à Paris intègrent des éléments fabriqués 
au Maroc, qu’il s’agisse du cuir, du bois 
ou d’autres matériaux artisanaux. Il a 
également indiqué que des demandes 
de maintenance de véhicules anciens 
en provenance d’Amérique du Nord et 
d’Europe sont désormais adressées au 
Royaume, preuve de l’attractivité crois-
sante du savoir-faire marocain.

BMT >rt @ars 7 2- ans 
dÑun mariage entre art et 
automobile 

>utre temps fort de cette édition, 
la célébration des BMW Art 
Cars, qui fêtent également leurs 

50 ans. Sept modèles emblématiques 
ont été exposés. Parmi eux, la BMW 
3,0 CSL de 1975 peinte par Alexander 
Calder, la M1 de 1979 signée Andy 
Warhol ou encore la M Hybrid V8 de 
2023 imaginée par Julie Mehretu. Cette 
exposition exceptionnelle a illustré un 
demi-siècle de dialogue entre artistes 
et ingénieurs, où l’automobile devient 
une véritable œuvre d’art.

Rn Palon ricee en 
décousertes 

>u-delà de ces deux moments 
phares, Rétromobile 2026 a 
proposé une programmation 

variée : présentation du dernier Auto-
rail Bugatti restauré, mise en avant de 
modèles emblématiques, ou encore 
exposition de quatre voitures présiden-
tielles françaises par Citroën. Autant 
de scénographies qui ont rappelé que 
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ce Salon est bien plus qu’une vitrine 
commerciale : c’est un lieu de mémoire 
et de transmission, où passionnés et 
curieux se sont retrouvés pour célébrer 
l’histoire automobile.
Quoi qu’il en soit, la participation du 
Maroc à ce 50ème anniversaire de Rétro-
mobile a constitué une opportunité 
unique de renforcer la visibilité inter-
nationale du pays dans le domaine de 
la restauration automobile. Elle met en 
avant un écosystème artisanal et indus-
triel capable de répondre aux attentes 
des collectionneurs et des passionnés 
du monde entier.
À travers la FMVA et la Maison de l’Ar-
tisan, le Royaume a eu pour ambition 
de consolider sa place dans ce secteur 
en pleine expansion, en s’appuyant 

sur des compétences locales et sur un 
patrimoine riche. Une dynamique qui 
s’inscrit dans une logique de trans-
mission et de valorisation, confirmant 
que le Maroc ne se contente pas d’être 
un acteur industriel moderne, mais 

entend aussi jouer un rôle majeur dans 
la préservation et la restauration des 
véhicules anciens.n

Ia Menara) lÑic�ne automobile Made in Morocco

LV BZcVgV dXXjeZ jcZ eaVXZ 
h^c\ja^�gZ YVch aÉ]^hid^gZ 
VjidbdW^aZ Yj GdnVjbZ# 

Cdc�jZ Zc &..( eVg aV hdX^�i� 
bVgdXV^cZ CVcVb sA! | aÉ^c^i^Vi^kZ 
YZ ;Zj sV BV_Zhi� aZ Gd^ =VhhVc 
II! XZ bdY�aZ ^cXVgcZ aÉVbW^i^dc 
YZ YdiZg aZ BVgdX YÉjcZ kd^ijgZ 
ZbWa�bVi^fjZ! Vaa^Vci Vgi^hVcVi igVY^i^dccZa Zi ^c\�c^Zg^Z bdYZgcZ#
9Zhh^c�Z eVg <^aWZgi <jood! aV BZcVgV VYdeiZ jc hinaZ c�d"XaVhh^fjZ ̂ che^g� YZh 
XVWg^daZih YZh Vcc�Zh &.(%# sV XVggdhhZg^Z Zc ÒWgZ YZ kZggZ! hZh Òc^i^dch Zc Wd^h 
Zi hV hZaaZg^Z Zc Xj^g i�bd^\cZci Yj hVkd^g"[V^gZ Vgi^hVcVa bVgdXV^c! iVcY^h fjZ 
aV i�aZg^Z Zi aV b�XVc^fjZ dci �i� Zci^�gZbZci g�Va^h�Zh eVg YZh Xdbe�iZcXZh 
adXVaZh# Aj"YZa| YZ hdc Zhi]�i^fjZ! aV BZcVgV hnbWda^hZ aV kdadci� YZ kVadg^hZg 
aZh iVaZcih cVi^dcVjm Zi YZ edh^i^dccZg aZ BVgdX hjg aV hX�cZ VjidbdW^aZ ̂ ciZg"
cVi^dcVaZ# K�g^iVWaZ e^�XZ YZ XdaaZXi^dc! ZaaZ YZbZjgZ Vj_djgYÉ]j^ jc eVig^bd^cZ 
jc^fjZ! gZÓZi YZ aÉVaa^VcXZ g�jhh^Z ZcigZ igVY^i^dc Zi bdYZgc^i�#
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Deux-roues   

MOTOBOX déploie Morbidelli et 
accélère son maillage territorial
MOTOBOX, importateur officiel de plusieurs marques prestigieuses de deux-roues telles que Piaggio, 
Vespa, Aprilia, Moto Guzzi, Keeway et EZI, poursuit son expansion sur le territoire marocain. Dernière 
nouveauté en date : l’intégration de la marque italienne Morbidelli à son portefeuille, renforçant ainsi 
une offre déjà riche et diversifiée.  PAR D.J. 

L
e lancement de la marque 
italienne Morbidelli au Maroc 
a eu lieu sur l’une des nouvelles 
plateformes de MOTOBOX, 

implantée à Oulfa, Casablanca. Ce 
site marque également l’ouverture du 
premier point de vente franchisé de l’en-
seigne spécialisée dans le deux-roues. 
Dans le cadre de sa stratégie d’expan-
sion, MOTOBOX mise désormais sur le 
modèle de franchise, avec pour objectif 
d’atteindre dix points de vente actifs d’ici 
2026 à l’échelle nationale. La soirée de 
lancement a également été l’occasion 
pour l’opérateur de formaliser plusieurs 
intentions de franchise avec de nouveaux 
partenaires stratégiques. Ces accords 
traduisent la volonté de MOTOBOX de 
renforcer son maillage territorial et de 
consolider sa position sur le marché 
marocain du deux-roues. 
«Le lancement de notre modèle écono-
mique en franchise repose sur près de 19 
ans d’expertise dans le domaine du deux-

roues au Maroc, nous conférant 
une connaissance approfondie 
du marché et de ses exigences», a 
souligné Anwar Ghazale, Direc-
teur de l’enseigne Motobox. 
«Nous sommes fiers de déployer 
cette expertise à l’échelle natio-
nale. D’ailleurs, quatre nouveaux 
points de vente Motobox sont sur 
le point d’ouvrir leurs portes, 
preuve de la confiance accordée 
à notre nouveau modèle», a-t-il 
ajouté. 
Faut-il souligner également, que le 
succès du modèle de franchise déve-
loppé par MOTOBOX repose sur la soli-
dité de son portefeuille de marques, 
dont le groupe est l’importateur officiel 
au Maroc. Quoi qu’il en soit, Morbi-
delli fait une entrée remarquée dans 
le Royaume avec une gamme ciblée et 

accessible, articulée autour de plusieurs 
modèles phares, dont le SC 125 LX, le 
N300, le SC 300 et le T1002 VX. En 
intégrant Morbidelli à son portefeuille, 
MOTOBOX renforce l’attractivité de 
son réseau franchisé, en leur offrant un 
levier supplémentaire pour diversifier 
leur clientèle et optimiser leur rentabi-
lité sur le marché national.n
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